Введение
Финансовый анализ – это изучение основных показателей финансового состояния и финансовых результатов деятельности организации с целью принятия заинтересованными лицами управленческих, инвестиционных и прочих решений. Финансовый анализ является частью более широких терминов: анализ финансово-хозяйственной деятельности предприятия и экономический анализ.
 В ходе анализа финансово-хозяйственной деятельности производятся как количественные расчеты различных показателей, соотношений, коэффициентов, так и их качественная оценка и описание, сравнение с аналогичными показателями других предприятий. Финансовый анализ включает анализ активов и обязательств организации, ее платежеспособности, ликвидности, финансовых результатов и финансовой устойчивости, анализ оборачиваемости активов (деловой активности). Финансовый анализ позволяет выявить такие важные аспекты, как возможная вероятность банкротства.
Основы финансового анализа
В основе финансового анализа лежит расчет специальных показателей, чаще в виде коэффициентов, характеризующих тот или иной аспект финансово-хозяйственной деятельности организации. Среди самых популярных финансовых коэффициентов можно выделить следующие:
1) Коэффициент автономии (отношение собственного капитала к общему капиталу (активам) предприятия), коэффициент финансовой зависимости (отношение обязательств к активам).
2) Коэффициент текущей ликвидности (отношение оборотных активов к краткосрочным обязательствам).
3) Коэффициент быстрой ликвидности (отношение ликвидных активов, включающих денежные средства, краткосрочные финансовые вложения, краткосрочную дебиторскую задолженность, к краткосрочным обязательствам).

4) Рентабельность собственного капитала (отношение чистой прибыли к собственному капиталу предприятия)
5) Рентабельность продаж (отношение прибыли от продаж (валовой прибыли) к выручке предприятия), рентабельность по чистой прибыли (отношение чистой прибыли к выручке).
Методики финансового анализа
Обычно используют следующие методы финансового анализа: вертикальный анализ (например, вертикальный анализ отчетности), горизонтальный анализ, прогнозный анализ на основе трендов, факторный и другие методы анализа.

Важно отметить, что финансовый анализ – это не просто расчет различных показателей и коэффициентов, сравнение их значений в статике и динамике. Итогом качественного анализа должен явится обоснованный, подкрепленный расчетами вывод о финансовом положении организации
Финансовый анализ предприятия осуществляется на основе определенных документов включаемых в отчетность, таких как:
1. «Бухгалтерский баланс»;

2. «Отчет о финансовых результатах»;

3. «Отчет об изменениях капитала»;
4. «Отчет о движении денежных средств».

Более подробный анализ данных форм отчетности рассмотрим в последующих главах. Он будет сделан на основе отчетных документов ОАО «Век»
Глава 1.Анализ формы "Бухгалтерский баланс"
Из всех форм бухгалтерской отчетности важнейшей является баланс.

Бухгалтерский баланс характеризует в денежной оценке финансовое положение организации по состоянию на отчетную дату. По балансу характеризуется состояние материальных запасов, расчетов, наличие денежных средств, инвестиций.Данные баланса необходимы собственникам для контроля над вложенным капиталом, руководству организации при анализе и планировании, банкам и другим кредиторам — для оценки финансовой устойчивости.

Бухгалтерский баланс состоит из двух равновеликих частей — актива и пассива.

В соответствии с ПБУ 4/99 бухгалтерский баланс должен объединять средства в активе по разделам:
«Внеоборотные активы»

«Оборотные активы», а источники образования этих средств по
разделам:
«Капитал и резервы»

«Долгосрочные обязательства»

«Краткосрочные обязательства».
Каждый раздел баланса объединяет группу статей.Согласно действующим нормативным документам баланс в настоящее время составляется в оценке нетто. Итог баланса дает ориентировочную оценку суммы средств, находящихся в распоряжении предприятия. Эта
оценка является учетной (балансовой) и не отражает реальной суммы денежных средств, которую можно выручить за имущество, например, вслучае ликвидации предприятия. Текущая «цена» активов определяется рыночной конъюнктурой и может отклоняться в любую сторону от учетной,особенно в период инфляции.
1.1.Анализ имущества предприятия
Из аналитического баланса можно получить ряд важнейших характеристик финансового состояния организации. В число исследуемых показателей обязательно нужно включать следующие:
1.  Общую стоимость активов организации, равную сумме разделов 1 и 2 баланса.

2.  Стоимость иммобилизованных (внеоборотных) средств активов или недвижимых активов, равную итогу раздела 1 баланса.

3.  Стоимость мобильных (оборотных) средств, равную итогу раздела 2 баланса.
4.  Стоимость материальных оборотных средств.
5.  Величину собственного капитала организации, равную итогу раздела 3 баланса.
6. Величину заемного капитала, равную сумме итогов разделов 4 и 5 баланса.

7. Анализ динамики состава и структуры имущества дает возможность установить размер абсолютного и относительного прироста (уменьшения) всего имущества предприятия и отдельных его видов.
На основе данных, приведенных в бухгалтерском балансе  составим сравнительный аналитический баланс предприятия.(таблица 1)

Таблица 1. Сравнительный анализ бухгалтерского баланса ОАО "Век"
	Наименование разделов и статей
	Абсолютные значения, тыс. руб.
	Относительные значения, %

	
	На 31.12.13 г.
	на 31.12.12 г.
	Абсолютное отклонение (+-)
	Удельный вес на 31.12.13 г., %
	Удельный вес на 31.13.12 г., %
	Абсолютное отклонение удельного веса (+-)
	Темпы роста к величине на начало периода, %
	Темп прироста к изменению валюты баланса, %

	АКТИВ
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	
	
	
	
	
	

	Нематериальные активы
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Результаты исследований и разработок
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Нематериальные поисковые активы
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Материальные поисковые активы
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Основные средства
	24523
	28118
	-3595
	1,83
	3,14


	-1,30
	-12,78
	-0,81

	Финансовые вложения
	287
	287
	0
	0,02
	0,02
	0,00
	0,00
	0,00

	Отложенные налоговые активы
	1714
	1264
	450
	0,13
	0,14
	-0,01
	+35,6
	+0,10

	Прочие внеоборотные  активы
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	ИТОГО по разделу I
	26524
	29669
	-3145
	1,98
	3,31
	-1,33
	-10,60
	-0,71


	
	Наименование разделов и статей
	Абсолютные значения, тыс. руб.
	Относительные значения, %

	
	
	на 31.12.2013 г.
	на 31.12.12 г.
	Абсолютное отклонение (+-)
	Удельный вес на 31.12.13 г., %
	Удельный вес на 31.13.12 г., %
	Абсолютное отклонение удельного веса (+-)
	Темпы роста к величине на начало периода, %
	Темп прироста к изменению валюты баланса, %

	
	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	

	
	Запасы
	412206
	322892
	+89314
	30,85
	36,07
	-5,22
	+27,66
	+20,25

	
	 Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	
	Краткосрочная дебиторская задолженность
	216545
	37263
	+179282
	16,20
	4,16
	+12,04
	+481,13
	+40,65

	
	Краткосрочные финансовые вложения
	674500
	447110
	+227390
	50,48
	49,94
	+0,53
	+50,86
	+51,56

	
	 Денежные средства и денежные эквиваленты
	6318
	2704
	+3614
	0,47
	0,30
	+0,17
	+133,65
	+0,82

	
	 Прочие оборотные активы
	130
	55605
	-55475
	0,01
	6,21
	-6,20
	-99,77
	-12,58

	
	ИТОГО по разделу II
	1309699
	865574
	+444125
	98,01
	96,68
	+1,33
	+51,31
	+100,71

	
	СТОИМОСТЬ ИМУЩЕСТВА
	1336223
	895243
	440980
	100,00
	100,00
	0,00
	+49,26
	100,00

	
	
	
	

	
	
	
	


	Наименование разделов и статей

	Абсолютные значения, тыс. руб.
	Относительные значения, %

	
	на 31.12.2013 г.
	на 31.12.12 г.
	Абсолютное отклонение (+-)
	Удельный вес на 31.12.13 г., %
	Удельный вес на 31.13.12 г., %
	Абсолютное отклонение удельного веса (+-)
	Темпы роста к величине на начало периода, %
	Темп прироста к изменению валюты баланса, %


	III. Капитал и резервы
	 
	

	Уставный капитал
	1673
	1673
	0
	0,12
	0,18
	-0,06
	0,00
	0,00
	

	Переоценка внеоборотных активов
	3419
	3443
	-24
	0,25
	0,38
	-0,13
	-0,70
	-0,01
	

	Добавочный капитал (без переоценки)
	6
	6
	0
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	

	Резервный капитал
	251
	251
	0
	0,02
	0,03
	-0,01
	0,00
	0,00
	

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	895497
	789065
	+106432
	67,02
	88,14
	-21,12
	+13,49
	+24,13
	

	Доходы будущих периодов
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	

	Итого по разделу III
	900846
	794438
	+106408
	67,42
	88,74
	-21,32
	+13,39
	+24,13
	

	
	


	ПАССИВ


	Наименование разделов

и статей
	Абсолютные величины, тыс. р.
	Относительные величины, %

	
	31.12.13 г.
	31.12.12 г.
	изменение

(+/–)
	31.12.13 г.
	31.12.12 г.
	изменение

(+/–)
	к величине на начало периода
	к изменению итога баланса


	IV. Долгосрочные обязательства
	

	Заёмные средства
	-
	-
	-
	-
	0,00
	+9,02
	0,00
	+98,63

	Отложенные налоговые обязательства
	959
	1016
	-57
	0,07
	0,11
	-0,04
	-5,61
	-0,01

	Прочие обязательства
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Итого по разделу IV
	959
	1016
	-57
	0,07
	0,11
	-0,04
	-5,61
	-0,01

	V. Краткосрочные обязательства
	

	Заёмные средства
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Кредиторская задолженность
	71691
	83354
	-11663
	5,36
	9,31
	-3,95
	-14,00
	-2,64

	Оценочные обязательства
	-
	16435
	-16435
	-
	1,83
	-1,83
	-100,00
	-3,73

	Прочие обязательства
	362727
	-
	362727
	27,14
	-
	+27,14
	-
	+82,25

	Итого по разделу V
	434418
	99789
	+334629
	32,51
	11,15
	+21,36
	+335,34
	+75,88

	Источники формирования имущества
	1336223
	895243
	440980
	100,00
	100,00
	-
	+49,26
	100,00




Диаграмма 1
Диаграмма 2
Стоимость имущества на начало периода составляла 895243 тыс.руб.,к концу отчетного года она выросла на 440980 тыс.руб и составила 1336223 тыс.руб.Это свидетельствует о позитивном изменении баланса,связанного с наращиванием хозяйственного оборота. балансе отсутствует статья «Непокрытый убыток»,что является хорошей тенденциейи свидетельствует о том,что предприятие обладает стабильной финансовой устойчивостью.

Статья ВНА в начале отчетного года составила 29669,а на конец периода уменьшилась на 3145 тыс.руб. и составила 26524 тыс.руб.В данной статье можно наблюдать рост только статьи «Отложенные налоговые активы».Статья «основные средства» уменьшилась к концу отчетного года на -3595 и составила 24523 тыс.руб. Их доля на конец периода составила 1,83%.Поскольку,доля ОС меньше 40%,то предприятие имеет «легкую» структуру активов,что свидетельствует о мобильности имущества предприятия.«Долгосрочные финансовые вложения» остались без изменений.

Величина оборотных активов за отчетный период увеличилась на 444125 тыс.руб и составила на конец анализируемого периода 1309699 тыс.руб.Основной вклад в формирование оборотных активов внесли такие статьи как «Краткосрочные финансовые вложения», «Краткосрочная дебиторская задолженность», «Материально-производственные запасы».

Дебиторская задолженность на конец отчетного года увеличилась на 179282 тыс.руб и составила на конец отчетного года 216545 тыс.руб.Данное увеличение является негативной тенденцией,т.к. рост данной статьи может быть вызван проблемами с оплатой продукции,работ и услуг.

Стоимость запасов к концу отчетного периода увеличилась на 89314 тыс.руб и составила 412206 тыс.руб.

В ходе анализа показетелей структурной динамики установленно,что на конец отчетного периода внеоборотные активы составляют 1,98% ,а оборотные активы составляют 98,01%.В составе внеоборотных активов наибольший удельный вес приходится на «основные средства» ,а в составе оборотных активов на «Краткосрочные финансовые вложения»

Величина собственного капила с начала года увеличилась на 106408 тыс.руб.и к концу отчетного года составила 900846 тыс.руб.Это произошло за счет увеличения «Нераспределенной прибыли».Это свидетельствует о повышении независимости предприятия.

Уставный капитал за анализируемый период остался неизменным и составил 1673 тыс.руб.Добавочный и резервный капитал,так же остались неизменными и составили 251 р. и 6 р.

Сумма нераспределенной прибыли увеличилась на 106432 тыс.руб.и составила на конец периода 895497 тыс.руб.Это дает возможность предприятию вкладывать больше денежных средств в реинвестирование собственного производства.

В разделе «долгосрочные обязательства» статья ОНО уменьшилась на 57 р.и составила на конец отчетного года 959 р.

В разделе «Краткосрочные обязательства»статья кредиторская задолженность уменьшилась на 11663 тыс.р,и составила на конец анализируемого периода 71691.Это может говорить о более жесткой кредитной политике поставщиков,так  и о досрочном выполнении компанией своих платежных обязательств.

1.1.2. Анализ оборотных активов
Оборотные активы – это совокупность имущественных и финансовых ценностей, полностью потребляемых в течение одного операционного цикла или в течение одного года.

Основными задачами анализа оборотных активов является изучение изменения их состава и структуры, определение основных источников формирования оборотного капитала и определение эффективности использования оборотных активов.
Оборотные активы включают в себя:

· запасы

· НДС

· дебиторская задолженность
· денежные средства

· краткосрочные финансовые вложения

· прочие оборотные активы
Для анализа состава и структуры оборотных активов строится следующая аналитическая таблица,(табл 2)

Таблица 2. Состав и структура оборотных активов предприятия ОАО "Силовые машины"
	Виды активов (статьи)
	На 31.12.12 г.
	На 31.12.13 г.
	Изменение

	
	
	
	(+, –)

	
	тыс. р.
	%
	тыс. р.
	%
	тыс. р.
	%

	Оборотные активы, всего
	865574
	100,00
	1309699
	100,00
	+444125
	0,00

	В том числе:
	

	Запасы
	322892
	37,30
	412206
	31,47
	+89314
	-5,23

	НДС
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Дебиторская задолженность (в течение 12 месяцев)
	37263
	4,30
	216545
	16,53
	+179282
	+12,23

	Краткосрочные финансовые вложения
	447110
	51,65
	674500
	51,50
	+227390
	-0,15

	Денежные средства и денежные эквиваленты
	2704
	0,31
	6318
	0,48
	+3614
	+0,17

	Прочие оборотные активы
	55605
	6,42
	130
	0,01
	-55475
	-6,41


Представим графически изменение величины и структуры запасов:
Диаграмма 3
Диаграмма 4
Диаграмма 5
По результатам проведенного анализа состава и структуры оборотных активов предприятия, можно сделать следующие выводы:

Величина оборотных активов на начало периода была равно 865574 тыс. руб, на конец анализируемого периода она увеличилась на 444125 тыс.руб. и составила 1309699 тыс. руб.

На начало отчетного года запасы составили 322892 тыс.руб.,к концу периода увеличились на 89314 тыс.ру.и составили 412206 тыс.руб.Доля запасов в текущих активах зависит от специфики производственной деятельности.Достаточно большой запас может спасти предприятие в случае неожиданной нехватки соответствующих запасов от прекращения  процесса производства

или покупки более дорогостоящих материалов-заменителей.А так же необоснованное увеличение запасов может привести к значительному увеличению затрат,связанных с их хранением.

Дебиторская задолженность увеличилась на 179282 тыс.руб.и составила к концу отчетного года  37263 тыс.руб.Это является негативной тенденций и говорит о том,что  ухудшилась ситуация с оплатой продукции предприятия.Или означает точ то предприятие активно предоставляет потребительские кредиты.

Значительным ростом отличилась такая статья как «Краткосрочные финансовые вложения»,к концу периода она увеличилась на 227390 тыс.руб.и составила 674500 тыс.руб.Это говорит о том,что предприятие в течении отчетного года располагала временно свободными денежными средствами,которые она размещала на краткосрочной основе.

Денежные средства организации увеличились на 3614 тыс.руб.и на конец 2013 года составили 6318 тыс.руб.

Теперь проведем анализ эффективности использования оборотных активов.
Выделяют следующие показатели оборачиваемости оборотных активов:
- коэффициент оборачиваемости;

- продолжительность одного оборота;

- коэффициент загрузки оборотных средст
Коэффициент оборачиваемости средств (скорость оборота) характеризуется размером объёма выручки от реализации продукции (В) на 1 рубль оборотных средств:

,
где   ОБС – средняя стоимость оборотных средств за период, руб.

Продолжительность одного оборота (ТОБ) в днях, равна частному от деления числа дней за анализируемый период (30, 90, 360) на коэффициент оборачиваемости оборотных средств:


 
Величина, обратная скорости оборота, показывает размер оборотных средств, авансируемых на 1 руб. выручки от реализации продукции. Это соотношение характеризует степень загрузки средств в обороте и называется коэффициентом загрузки оборотных средств:

 
Чем меньше величина коэффициента загрузки оборотных средств, тем эффективнее они используются.
Обобщающим показателем эффективности использовании оборотного капитала является показатель  рентабельности (РОБС):
                                                                                                   

Показатель рентабельности характеризует величину прибыли, получаемой на каждый  рубль оборотных средств, и отражает финансовую эффективность работы предприятия, так как именно оборотные средства обеспечивают оборот всех ресурсов на предприятии.
Оборачиваемость оборотных средств может ускоряться или замедляться. При замедлении оборачиваемости в оборот вовлекаются дополнительные средства.

Повышение эффективности использования оборотных средств заключается в ускорении их оборачиваемости в результате организации управления оборотными средствами.

В управлении оборотными средствами должны принимать участие экономические службы (нормирование оборотных средств), технические службы (организация производственного процесса), маркетинговые службы.

Пути ускорения оборачиваемости оборотных средств зависят от вида оборотных средств.

Снижение производственных запасов достигается за счет экономного и рационального использования материальных ресурсов., снижение материалоемкости, сокращение потерь в результате совершенствования технологии, хранения и контроля, улучшения использования побочных продуктов и отходов (комбинирование производства).
Уменьшение объема незавершенного производства обеспечивается в результате сокращения и  рационализации производственного цикла,  сглаживания кривой нарастания затрат на производственные запасы на заготовительной стадии.
Уменьшение остатков готовой продукции достигается в результате прогрессивной маркетинговой политики (предоставление скидок, расширение рынков сбыта, рекламные компании).
Эффект ускорения оборачиваемости выражается в сокращении потребности в оборотных средствах в связи с улучшением их использования,  что влияет на прирост объемов производства, и как следствие - на финансовые результаты. Ускорение оборачиваемости ведет к высвобождению части оборотных средств (материальных ресурсов, денежных средств), которые используются либо для нужд производства, либо для накопления на расчетном счете. В конечном итоге улучшается платежеспособность и финансовое состояние предприятия.
 Для количественной оценки эффективности использования оборотных средств рассчитывают величину высвобождения оборотных средств. Высвобождение оборотных средств в результате ускорения их оборачиваемости может быть абсолютным и относительным. Абсолютное высвобождение - это прямое уменьшение потребности в оборотных средствах, когда плановый объем производства продукции выполнен при меньшей величине оборотных средств по сравнению с плановой потребностью. Относительное высвобождение оборотных средств происходит тогда, когда при наличии оборотных средств в пределах плановой потребности обеспечивается перевыполнением плана производства продукции. При этом темп роста производства опережает темп роста остатков оборотных средств.
Проведем анализ  показателей эффективности использования оборотных средств,(табл.3)
Т а б л и ц а 3. Анализ эффективности использования оборотных активов
	Показатели
	Предыдущий период
	Отчетный

период
	Абсолютное изменение
(+, –)

	1. Выручка от продажи товаров, продукции, работ, услуг, тыс. р.
	315604
	327913
	+12309

	2. Средняя стоимость оборотных активов, тыс. р.
	801063
	1087636,5
	+286573,5

	3. Число дней в анализируемом периоде
	360
	360
	0

	4. Продолжительность одного оборота, дни
	923
	1200
	+277

	5. Коэффициент оборачиваемости оборотных средств (число оборотов)
	0,39
	0,30
	-0,09

	6. Коэффициент загрузки (закрепления) оборотных средств, р./р.
	2,54
	3,32
	+0,78

	7. Сумма высвобожденных (-), вовлеченных дополнительно (+) оборотных средств, тыс. р.
	242839,74
	252310,84
	+9471,10

	8. Прибыль от продаж, дополнительно полученная за счет ускорения оборачиваемости оборотных средств, тыс. р.
	-20699,7
	-33152
	-54251,7


Исходя из данных, мы видим, что коэффициент оборачиваемости на начало периода был равен 0,39 оборота, а на конец периода уменьшился на -0,09 и стал равен 0,30 оборота. Падение коэффициента является негативной тенденцией, так как говорит о снижении эффективности использования оборотных активов, так как средства вложенные в оборотные активы к нам стали возвращаться медленнее. Показатель продолжительности одного оборота на начало периода был равен 923 дня, а на конец периода он увеличился на +277 дней и составил 1200 дней. Это является плохим показателем, так как количество дней между оборотами увеличилось, следовательно средства вложенные в оборотные активы доходят до нас дольше. Коэффициент загрузки на начало периода был 2,54 р/р, на конец периода он увеличился на 0,78 р/р и составил 3,32 р/р. Это является плохим признаком, поскольку, предприятию надо вложить больше денежных средств в оборотные

активы. Сумма вовлеченных дополнительно оборотных средств составила на конец периода 252310,84 тыс рублей.

1.1.3.Анализ состояния запасов
           Создание материально-производственных запасов является необходимым условием обеспечения непрерывного

производственно-коммерческого процесса.

Излишние запасы приводят к необоснованному отвлечению средств из хозяйственного оборота, что в конечном итоге влияет на рост кредиторской задолженности и является одной из причин неустойчивого финансового положения. Недостаток запасов может привести к сокращению объема производства продукции и уменьшению суммы прибыли, что также влияет на ухудшение финансового состояния предприятия. Учитывая это, запасы должны быть оптимальными.
Состояние запасов и затрат может быть охарактеризовано с помощью аналитической таблицы 4.
Таблица 4. Анализ состояния запасов.
	Виды запасов
	На начало периода
	На конец периода
	Изменение

(+, –)

	
	тыс. р.
	%
	тыс. р.
	%
	тыс. р.
	%

	Запасы, всего
	322892
	100,00
	412206
	100,00
	+89314
	0,00

	В том числе:
	
	
	
	
	
	

	сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	6488
	2,01
	16998
	4,12
	+10510
	+2,10

	готовая продукция и товары для перепродажи
	259278
	80,30
	89574
	21,73
	-169704
	-58,57

	Основное производство
	57126
	17,70
	305634
	74,14
	+248508
	+56,44

	Коэффициент накопления
	0,24
	-
	3,60
	-
	+3,36
	-

	Коэффициент оборачиваемости запасов
	0,75
	-
	0,70
	-
	-0,05
	

	Длительность одного оборота,в днях
	480
	-
	514
	-
	+34
	-


 Представим графически изменение величины и структуры запасов:
           Диаграмма 6.Изменение величины запасов.
Диаграмма 7
Диаграмма 8
Как видно из таблицы запасы  за анализируемый период возросли на +89314 тыс. руб.и составили на конец отчетного года 412206 тыс.руб. Основной прирост запасов произошел за счет статьи «Основное производство»сумма которых увеличилась к концу отчетного года на +248508 тыс. руб., или на +56,44%.и составила на конец отчетного года 305634 тыс.руб. ,а так же за счет статьи «сырье,материалы и др.аналогичные ценности» ,сумма которых увеличилась на +10510 тыс.руб.и составила на конец 2013 года 16998 тыс.руб. Готовая продукция с тыс.руб и на конец отчетного года составила 89574 тыс.руб.начала периода снизилась на -169704
Для оценки структуры запасов товарно-материальных ценностей используют коэффициент накопления. Он определяется отношением суммарной стоимости производственных запасов, незавершенного производства, расходов будущих периодов к стоимости готовой продукции и товаров отгруженных. Коэффициент накопления характеризует уровень мобильности запасов товарно-материальных ценностей и при оптимальном варианте он должен быть меньше 1. Но данное соотношение справедливо только в том случае, если продукция предприятия конкурентоспособна и пользуется спросом.
По данным баланса предприятия, коэффициент накопления запасов составил на начало года  [(6488+57126)/259278]=0,24, на конец года  [(16998+305634)/89574]=3,60. Расчеты показывают, что коэффициент накопления значительно выше рекомендуемой величины. Это свидетельствует о неблагоприятной структуре запасов предприятия, о наличии излишних и ненужных производственных запасов, неоправданном росте остатков незавершенного производства.
Для выявления излишних или дефицитных запасов следует фактические остатки материально-производственных ресурсов сопоставить с их плановой потребностью. По данным складского и аналитического учета определяется средний запас каждого вида материалов, сравнивается с нормативным, устанавливаются отклонения, их причины, принимаются меры по сокращению или пополнению запаса, необходимого для ритмичной работы предприятия.

Рост запасов оценивается положительно, если сопровождается увеличением объема производства продукции. Опережающие темпы роста объема продажи продукции по сравнению с темпами роста производственных запасов приводят к ускорению оборачиваемости оборотных средств, к их высвобождению из хозяйственного оборота. Чем медленнее производственные запасы оборачиваются в процессе функционирования предприятия, тем больше требуется хозяйственных средств для продолжения производственно-хозяйственной деятельности предприятия.

Для оценки оборачиваемости запасов используются показатели: период оборота и количество оборотов. Период оборота характеризует количество дней, в течение которых оплачиваются счета и реализуются материально-производственные запасы, т.е. показывает продолжительность цикла, в течение которого материально-производственные запасы превращаются в наличные денежные средства. Коэффициент оборачиваемости рассчитывается как отношение выручки от продажи без налога на добавленную стоимость (для более точного расчета можно использовать себестоимость реализованной продукции) к средней величине материально-производственных запасов. Средняя величина запасов определяется по данным бухгалтерского баланса как среднеарифметическая сумма на начало и конец анализируемого периода.
Запасы являются составной частью оборотных активов предприятия, следовательно, можно рассчитать коэффициент оборачиваемости запасов и продолжительность одно оборота запасов:
1. 
[image: image1.emf]Коб. З =
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коэффициент оборачиваемости запасов в 2012 году:

[image: image2.emf]Коб. з =

315604

( 276440 +322892 ) / 2

= 0 , 75


Коэффициент оборачиваемости запасов в 2013 году равен:

[image: image3.emf]Коб. з =

327913

( 322892+ 412206 ) / 2

=0 , 70


Коэффициент оборачиваемости запасов за отчетный период снизился на

0,70 – 0,75 = -0,05 оборота.
2. Рассчитаем период оборачиваемости запасов (ДЗ):
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Период оборачиваемости запасов в 2012 году = 
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Период оборачиваемости запасов в 2013 году = 
[image: image6.emf]360

0 , 70

=514 , 28дней (≈ 514 дней )


За отчетный период продолжительность одного оборота запасов увеличилась на 514 – 480 = +34 дня.
Исходя из проведенных расчетов, можно сделать вывод об ухудшении эффективности использования запасов, что может негативно отразится на объемах выручки от реализации продукции, эффективности использования оборотных активов и их совокупной стоимости.
1.2.Анализ источников средств предприятия
В рыночных условиях хозяйствования оценка структуры источников средств проводится как внутренними, так и внешними пользователями бухгалтерской информации.
Внешние пользователи (банки, кредиторы, инвесторы) оценивают изменение доли собственных средств предприятия в общей сумме источников средств с точки зрения финансового риска при заключении сделок. Риск нарастает с уменьшением доли собственных источников средств.

Внутренний анализ структуры источников имущества связан с оценкой различных вариантов финансирования деятельности предприятия. При этомосновными критериями выбора являются условия привлечения заемных средств, их "цена", степень риска, возможные направления использования и так далее.

Источниками формирования имущества любого предприятия, вне зависимости от организационно-правовых видов и форм собственности, служат собственные и заемные средства.

Такой анализ осуществляется с целью выявления причин неудовлетворительного финансового состояния или низкого его уровня, а так же с целью установления зависимости предприятия от внешних источников финансирования.

Анализ состава и структуры источников средств предприятия проводится на основании данных таблицы 5.
Таблица 5. Оценка собственных и заемных средств, вложенных в организацию.
	Виды пассивов
	На 31.12.12
	На 31.12.13
	Изменение

(+,-)
	

	
	тыс. р.
	%
	тыс. р.
	%
	тыс. р.
	%
	

	1. Источники средств, всего,      

в том числе:
	895243
	100,00
	1336223
	100,00
	440980
	-
	

	1.1. Собственные средства (капитал и резервы), всего
	794438
	88,74
	900846
	67,42
	106408
	-21,32
	

	В том числе:
	

	уставный капитал
	1673
	0,19
	1673
	0,13
	0
	-0,06
	

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Переоценка внеоборотных активов
	3443
	0,38
	3419
	0,25
	-24
	-0,13
	

	Добавочный капитал (без переоценки)
	6
	0
	6
	0
	0
	0
	

	Резервный капитал
	251
	0,03
	251
	0,19
	0
	+0,16
	

	Нераспределенная прибыль
	789065
	88,14
	895497
	67,02
	106432
	-21,12
	

	1.2.Заемные средства, всего,
	100805
	11,26
	435377
	32,58
	334572
	21,32
	

	из них:
	

	Долгосрочные средства,
	1016
	0,11
	959
	0,07
	-57
	-0,04
	

	из них
	

	Отложенные налоговые обязательства
	1016
	0,11
	959
	0,07
	-57
	-0,04
	

	Краткосрочные средства, из них,
	99789
	11,15
	434418
	32,51
	334629
	+21,36
	

	Кредиторская задолженность
	83354
	9,31
	71691
	5,36
	-11663
	-3,95
	

	Оценочные обязательства
	16435
	1,83
	-
	
	-16435
	-1,83
	

	Прочие обязательства
	-
	-
	362727
	27,14
	+362727
	+27,14
	

	2. Коэффициент соотношения заемных и собственных источников
	0,13
	-
	0,48
	-
	0,35
	-
	

	
	
	
	
	
	
	
	


Представим на диаграммах оценку собственных и заемных средств,которые были вложены в предприятия:
Диаграмма 9

Диаграмма 10
Диаграмма 11
Произведенные расчеты показывают, что:

1. Общая величина источников предприятия за отчетный период увеличилась на +440980 тыс. рублей, что соответствует росту имущества организации и свидетельствует о наращении предприятием своего хозяйственного оборота.

2. Собственные средства организации за отчетный период увеличились на +106408 тыс. рублей  и на конец 2013 года составляют 900846 тыс. рублей.

3. Величина уставного, добавочного и резервного капиталов в течение анализируемого периода не изменилась.

4. Нераспределенная прибыль организации увеличилась на +106432 тыс. руб.  Это является положительным фактом, который свидетельствует об увеличении деловой активности предприятия в результате его эффективной работы. Нераспределенная прибыль является источником увеличения оборотных средств предприятия и снижения уровня кредиторской задолженности.

5. Величина заемных средств организации в течение анализируемого периода увеличилась на + 334572 тыс. руб.и к  концу отчетного года составили 435377 тыс. рублей. Это может привести к усилению финансовой устойчивости предприятия и повышению степени его финансовых рисков.
6. На начало анализируемого периода долгосрочные обязательстве составили 1016 тыс.руб и в течении отчетного года уменьшилоись на -57 и составили 959 руб.
7.Краткосрочные средства организации в течении отчетного года увеличились на +334629 тыс.рубдей и составили к   концу 2013 года 434418 тыс.руб.

8. Кредиторская задолженность организации за отчетный период снизилась на - 11663 тыс. рублей  

9. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств в течение отчетного периода имеет положительную динамику: он увеличился на 0,35%, что означает, что потребность предприятия в заемных средствах увеличилась.
Таблица 6.Анализ наличия и динамики собственных оборотных средств.

	Показатели
	На 31.12.12
	На 31.12.13
	Изменения (+/-)

	
	Тыс руб
	Тыс руб
	Тыс руб
	%

	Источники собственных средств
	794438
	900846
	+106408
	+13,39

	Внеоборотные активы
	29669
	26524
	-3145
	-10,60

	Собственные оборотные средства
	764769
	874322
	109553
	14,32


Источники собственных средств на начало периода составляли 794438 тыс. рублей, на конец периода они увеличились на +106408 тыс. рублей или на +13,39% и составили 900846 тыс рублей. Внеобротные активы на начало периода составляли 296669 тыс. рублей, а на конец периода снизились на -3145 тыс. рублей или на -10,60% и составили 26524 тыс. рублей. Собственные оборотные средства на начало периода составляли 497769 тыс. рублей, на конец периода они увеличились на +109553 тыс. рублей или на +75,65% и составили 874322 тыс. рублей.

Выясним причины изменения суммы собственных оборотных средств за отчетный период на основании таблицы 7:
Таблица 7. «Причины изменения собственных оборотных средств»
	Показатель
	На начало периода,

тыс. р.
	На конец

периода,

тыс. р.
	Изменение

(+, –)

	
	
	
	тыс. р.
	%

	Источники собственных средств, всего
	794438

	900846

	+106408
	+13,99

	В т ч
	
	
	
	

	УК
	1673
	1673
	-
	-

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	-
	-
	-
	-

	Переоценка внеоборотных активов
	3443
	3419
	-24
	-0,70

	ДК
	6
	6
	-
	-

	РК
	251
	251
	-
	-

	Нераспределенная прибыль
	789065
	895497
	+106432
	+13,49

	ВНА, всего
	29669
	26524
	-3145
	-10,60

	В т ч
	
	
	
	

	Нематериальные активы
	-
	-
	-
	-

	Результаты исследований и разработок
	-
	-
	-
	-

	Нематериальные поисковые активы
	-
	-
	-
	-

	Материальные поисковые активы
	-
	-
	-
	-

	ОС
	28118
	24523
	-3595
	-12,78

	Доходные вложения в материальные ценности
	-
	-
	-
	-

	Финансовые вложения
	287
	287
	-
	-

	Отложенные активы
	-
	-
	-
	-

	Отложенные налоговые обязательства
	1264
	1714
	+450
	+35,6

	Прочие ВНА
	-
	-
	-
	-

	Собственные оборотные средства
	764769
	874322
	+109553
	+14,32


По данным таблицы 7 можно сделать вывод о том, что предприятие не располагает собственными оборотными средствами. На начало периода собственные оборотные средства составляли -2045330 тыс рублей, на конец периода они увеличились на 641202 тыс рублей или уменьшились по отношению к предыдущему периоду на 31,34% и составили -1404128 тыс рублей. Отрицательный показатель собственных оборотных средств крайне негативно характеризует финансовое положение организации. Однако, существует ряд отраслей, где фирма может успешно работать даже с отрицательными показателями.
Несмотря на это, произошло хоть маленькое, но увеличение СОС. Этот рост обусловлен за счет увеличения нераспределенной прибыли на 311795 тыс рублей

или на 14,99%, а также за счет роста долгосрочных обязательств на 576000 тыс рублей или на 231,74%, которые могут приравнены к устойчивым пассивам.

При сравнении показателя СОС с величиной запасов предприятия, положительной тенденцией является превышение СОС над запасами, поскольку это наименее ликвидная часть оборотных средств, следовательно должны финансироваться за счет собственных средств и/или за счет долгосрочных обязательств. В нашем случае, СОС меньше величины запасов. На основании этих фактов можно сделать вывод о том, что предприятие не в состоянии профинансировать собственными средствами свои потребности.
1.3 Анализ дебиторской и кредиторской задолженности
Дебиторская задолженность свидетельствует о временном отвлечении оборотных средств из оборота предприятия.

Организации необходимо знать состояние дебиторской задолженности поскольку от неё в значительной степени зависит величина оборотных активов и мобильность имущества. Под состоянием дебиторской задолженности понимается перечень конкретных дебиторов, их платежеспособность, экспертная оценка просроченной, сомнительной и безнадежной задолженности.
Проведем анализ состава и структуры дебиторской задолженности используя таблицу 8.
Таблица 8 «Анализ состава и структуры дебиторской задолженности»
	Показатели расчетов с дебиторами
	На 31.12.12
	На 31.12.13
	Изменения (+/-)

	
	Тыс руб
	%
	Тыс руб
	%
	Тыс руб
	%

	Расчеты с дебиторами, всего
	37263
	100,00
	216545
	100,00
	+179282
	-

	В т ч
	
	
	
	
	
	

	С поставщиками и подрядчиками
	14511
	38,94
	8819
	4,07
	-5692
	-34,87

	С покупателями и заказчиками
	19736
	52,96
	26600
	12,28
	+6864
	-40,68

	По налогам и сборам
	740
	1,98
	654
	0,30
	-86
	-1,68

	По соц страхованию и обеспечению
	122
	0,33
	1
	0,00
	-121
	-0,33

	С персоналом по прочим операциям
	37
	0,10
	915
	0,42
	+878
	+0,32

	С разными дебиторами и кредиторами
	2117
	5,68
	179556
	82,92
	+177439
	+77,24


Исходя из данных таблицы, величина дебиторской задолженности на начало периода составляла 37264 тыс. рублей, на конец периода она выросла на +179282 тыс рублей и составила 216545 тыс рублей. Увеличение дебиторской задолженности является негативным показателем, так как ставит предприятие в зависимость от финансового состояния партнера. Дебиторская задолженность покупателей и заказчиков на начало периода составляла 19736 тыс рублей, на конец периода она выросла на +6864 тыс рублей  и составила 26600 тыс рублей. Расчеты с поставщиками и подрядчиками к концу года уменьшились на -5692 тыс.руб.и составили 8819 тыс.руб.,по налогам и сборам уменьшились на -86р. и составили 654 руб.,по соц.страхованию и обеспечению уменьшились на -121 р.,и составили 1 р.,с персоналом  по прочим операциям увеличились на +878р. и составили 915 р.,с разными дебиторами и кредиторами увеличились на +177439 тыс.руб. И составили на конец отчетного года 179556тыс.руб.
Рассчитаем показатели оборачиваемости дз,проанализируем их динамику за отчетный период,(табл.9)
Таблица 9.Анализ дебиторской задолженности

	Показатели
	Прошлый год
	Отчетный год
	Изменения (+/-)

	Выручка от продаж, тыс руб
	315604
	327913
	+12309

	Средние остатки ДЗ, тыс руб
	44680
	126904
	+82224

	Оборачиваемость ДЗ, обороты
	7,06
	2,58
	-4,48

	В т ч
	
	
	

	Краткосрочная
	7,06
	2,58
	-4,48

	Долгосрочная
	-
	-
	-

	Количество дней в отчетном периоде, дни
	360
	360
	-

	Период погашения дебиторской задолженности, дни, всего
	50
	139
	+89

	Краткосрочная
	50
	139
	+89

	Долгосрочная
	-
	-
	-

	Доля КДЗ в общей сумме текущих активов, %
	0,04
	0,16
	+0,12

	В т ч
	
	
	

	Доля КДЗ покупателей и заказчиков в общей сумме текущих активов
	0,02
	0,02
	0,00

	Доля ДДЗ в активах, доли
	-
	-
	


Анализ показывает,что доля дебиторской задолженности в общем объеме оборотных активов уменьшилась на -4,48,тоесть уменьшилась иммобилизация.Обобщенным показателем возврата задолженности является оборачиваемость.Она рассчитывается как отношение объема продаж к величине дебиторской задолженности и показывает ,сколько раз задолженность образуется и поступает в организацию за изучаемый период.Ускорение оборачиваемости в динамике рассматривается как положительная тенденция.Рассчитывается так же период погашения ДЗ как отношение количества дней в периоде к коэффициенту оборачиваемости.Этот показатель отражает среднее количество дней ,необходимое для ее возврата.

Кредиторская задолженность-это обязанность организации передать финансовые и нефинансовые активы юридическим и физическим лицам,возникающая из обязательств организации по договору в ходе хозяйственной деятельности,с целью обеспечения приемлемого для себя уровня финансовой устойчивости.

           По срокам образования кредиторская задолженность делится на долгосрочную и краткосрочную.
Наличие кредиторской задолженности не является благоприятным фактором для компании и существенно снижает показатели при оценке финансового состояния предприятия, платежеспособности и ликвидности.Проведем анализ состава и структуры кредиторской задолженности предприятия  в таблице 10.
Таблица 10 Анализ состава и структуры кредиторской задолженности
	Виды кредиторской

задолженности


	Значение

	
	На начало периода
	На конец периода
	Изменение (+,-)

	
	тыс. р.
	%
	тыс. р.
	%
	тыс. р.
	%

	Кредиторская задолженность, всего
	83354
	100
	71691
	100
	-11663
	0

	В том числе:
	

	Расчеты с поставщиками и подрядчиками
	5289
	6,34
	50448
	70,37
	+45159
	+64,03

	Расчеты с покупателями и заказчиками
	66475
	79,75
	20587
	28,72
	-45888
	-51,03

	Расчеты по налогам и сборам
	6723
	8,06
	277
	0,39
	-6446
	-7,67

	Расчеты по соц страхованию и обеспечению
	2415
	2,90
	-
	-
	-2415
	-2,90

	Расчеты с персоналом по оплате труда
	2147
	2,57
	-
	-
	-2147
	-2,57

	Расчеты с подотчетными лицами
	2
	0,00
	-
	-
	-2
	0,00

	Задолженность учредителей по выплате доходов
	205
	0,24
	272
	0,38
	+67
	+0,14

	Расчеты с разными дебиторами и кредиторами
	98
	0,12
	107
	0,15
	+9
	+0,03

	Поставщики и подрядчики
	170 166
	0,33
	324 323
	0,58
	-154 157
	-0,25

	Прочие кредиторы
	77 884
	0,15
	0
	0,00
	+77 884
	+0,15


Исходя из данной таблицы общая сумма кредиторской задолженности предприятия в течение отчетного периода снизилась на -11663 тыс. рублей. Это является позитивным фактом, который свидетельствует о том, что организация в течение отчетного периода погасила часть своих обязательств, а, следовательно, снизила риск ухудшения своей финансовой неустойчивости.

Снижение произошло в большей степени за счет снижения расчетов с покупателями и заказчиками на -45888 тыс.руб.,за счет расчетов по налогам и сборам на -6446 тыс.руб.,расчетов по соц страхованию и обеспечению на -2415тыс.руб.,а также за счет расчетов с персоналом по оплате труда на -2147 тыс.руб.Произошло увеличение расчетов с поставщиками и подрядчиками на +45159тыс.руб.,и на конец года составило 50448 тыс.руб.
Таблица 11.Анализ качества кредиторской задолженности.
	               Показатели
	              На начало года
	             На конец года
	            Изменения (+,-)

	Выручка
	                       315604
	                      327913
	                    +12309

	Средний остаток КЗ
	                        64117
	                      77522,5
	                    +13405,5

	Оборачиваемость КЗ в оборотах
	                          4,92
	                        4,23
	                     -0,70

	Длительность одного оборота
	                          73
	                        85
	                     +11


Оборачиваемость кредиторской задолженность на начало года составила 4,92,к концу отчетного года она уменьшилась на  -0,70 и составила 4,23.Длительность оборота увеличилась на +11 и к концу отчетного составило 85.Перейдем к сравнительному анализу КЗ и ДЗ.

Производственно-хозяйственная деятельность предприятия связана с приобретением сырья и материалов, других запасов, потребление разного рода услуг, а также с реализацией своей продукции и выполнением отдельных работ. В том случае, если расчеты за продукцию или оказанные услуги производятся на условиях последующей оплаты, можно говорить о получении предприятием кредита от своих поставщиков и подрядчиков. В то же время само предприятие выступает кредитором своих покупателей и заказчиков, а также поставщиков в части выданных им авансов под предстоящую поставку продукции. В этих условиях необходимо следить за соотношением дебиторской и кредиторской задолженностей.
Таблица 12. «Сравнительный анализ оборачиваемости ДЗ и КЗ»
	Показатели
	Кредиторская задолженность
	Дебиторская задолженность

	1.Темп роста
	-14,00
	481,13

	2.Оборачиваемость,в оборотах
	4,23
	2,58

	3.Оборачиваемость,в днях
	85
	139


Диаграмма 12
Исходя из данной таблицы можнос делать вывод о том что темп роста дебиторской задолженности  +481,13 превышает темп роста кредиторской задолженности -14,00.Это означает,что такая ситуация ведет к неплатежеспособности.Период погашения дебиторской задолженности 139 превышает период погашения кредиторской задолженности 85 на 139-85=54.Это связано с тем ,что скорость оборачиваемости ДЗ меньше скорости оборачиваемости ДЗ.Такая ситуация может рассматриваться негативно,так как отвлечение денежных средств и их нехватка в момент наступления сроков оплаты долговых обязательств может привести к дальнейшему росту кредиторской задолженности и в конечном итоге к неплатежеспособности предприятия.
1.4.Анализ ликвидности бухгалтерского баланса.
Ликвидность баланса определяется как степень покрытия обязательств организации её активами, срок превращения которых в деньги соответствует сроку погашения обязательств. Данный анализ заключается в сравнении средств по активу, сгруппированных по степени их ликвидности, с обязательствами по пассиву, сгруппированными по срокам их погашения и расположенными в порядке возрастания сроков.


В зависимости от степени ликвидности, активы делятся на следующие группы:
· А1 — Наиболее ликвидные активы;
· А2 — Быстро реализуемые активы;
· А3 — Краткосрочная дебиторская задолженность;

· А4 — Трудно реализуемые активы.

Пассивы баланса группируются по степени срочности их оплаты:
· П1 — Наиболее срочные обязательства;

· П2 — Краткосрочные пассивы;

· П3 — Долгосрочные пассивы;
· П4 — Постоянные пассивы или устойчивые.
Баланс считается абсолютно ликвидным, если имеют место следующие соотношения: А1 ≥ П1;А2 ≥ П2;А3 ≥ П3;А4 ≤ П4.

Для анализа ликвидности бухгалтерского баланса построим таблицу 13.
Таблица 13 «Анализ ликвидности бухгалтерского баланса
	Актив
	31.12.2013
	31.12.2012
	Пассив
	31.12.2013
	31.12.2012
	Платежный

излишек

(недостаток)
	Процент покрытия обязательств

	
	
	
	
	
	
	31.12.2013
	31.12.2012
	31.12.2013
	31.12.2012

	А1
	680818
	449814
	П1
	71691
	83354
	+609127
	+366460
	+949,65
	+539,64

	А2
	216675
	92868
	П2
	362727
	16435
	-146052
	+76433
	+59,73
	+565,06

	А3
	412206
	322892
	П3
	959
	1016
	+411247
	+321876
	+42982,90
	+31780,71

	А4
	26524
	29669
	П4
	900846
	794438
	-874322
	-764769
	+2,94
	+3,73

	Баланс
	1336223
	895243
	Баланс
	1336223
	895243
	-
	-
	-
	-


Исходя из данной таблицы, можно охарактеризовать ликвидность баланса как недостаточную.

А1>П1-это говорит о неплатежеспособности организации на момент составления баланса.У организации недостаточно для покрытия наиболее срочных обязательств абсолютно и наиболее ликвидных активов.

А2<П2-это означает,что ожидаемые поступления от дебиторов меньше величины полученных краткосрочных кредитов и займов.

А3>П3-это значит,что в будущем при своевременном поступлении денежных средств от продаж и платежей организация может быть платежеспособной  на период,равный средней продолжительности одного оборота.

А4<П4-это свидетельствует о соблюдении минимального условия финансовой устойчивости организации,наличии у нее собственных оборотных средств.

Сопоставление ликвидных средств и обязательств позволяет рассчитать абсолютные показатели ликвидности и их динамику:

          -Показатель текущей ликвидности (ТЛ):

           ТЛ = (А1+А2) – (П1+П2)

          Положительный итог данного показателя свидетельствует о платежеспособности организации, а отрицательный – о её не

платежеспособности в течение 3 – 6 месяцев.

          -Показатель перспективной ликвидности (ПЛ) – он дает прогноз платежеспособности организации на основе будущих

поступлений и платежей на ближайшие 6 – 12 месяцев.

          ПЛ = А3 – П3
Таблица 14.  «Показатели текущей и перспективной ликвидностей и их динамика
	Показатели
	На 31.12.13
	На 31.12.12
	Изменения (+-)

	Текущая ликвидность, тыс. руб.
	463075
	343104
	+119971

	Перспективная ликвидность, тыс. руб.
	411247
	321876
	+89371


Полученные результаты расчетов показывают, что показатель текущей ликвидности предприятия положителен + 463075 тыс. руб. и в течение отчетного периода он возрос на +119971 тыс. рублей, следовательно, в течение 3-6 месяцев предприятие платежеспособно. Перспективная ликвидность к концу отчетного года выросла на +89371 тыс.руб и составила +411247 тыс.руб Следовательно, прогноз платежеспособности предприятия на 6-12 месяцев положителен.
1.5Анализ финансовых коэффициентов платежеспособности
По мимо абсолютных показателей ликвидности и платежеспособности организации используют также финансовые коэффициенты платежеспособности.

1. Общий коэффициент платежеспособности – его значение должно быть больше или равно 1.
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2.
Коэффициент абсолютной ликвидности – показывает, какую часть краткосрочной задолженности организация может погасить в ближайшее время за счет наиболее ликвидных средств. Допустимые значения данного показателя находятся в пределах от 0,1 до 0,7.
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3.
Коэффициент срочной ликвидности – показывает, какая часть краткосрочных обязательств может быть погашена за счет наиболее ликвидных активов и быстро реализуемых активов. Допустимые значения данного показателя находятся в пределах от 0,7 до 0,8, но, если он равен 1, то это гораздо лучше.
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4.
Коэффициент текущей ликвидности – показывает, какая часть краткосрочных обязательств может быть погашена за счет всей суммы оборотных активов. Минимально допустимое значение данного коэффициента 2.
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1. Доля оборотных активов в стоимости имущества:
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2. Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственными средствами – показывает, какая часть оборотных активов финансируется за счет собственных средств предприятия. Минимально допустимое значение показателя 0,1.
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Рассчитаем данную таблицу:
Таблица 15 «Финансовые коэффициенты платежеспособности и их динамика за 2012-2013 гг.»
	Коэффициент
	Норма
	На 31.12.12
	На 31.12.13
	Изменение

(+, –)

	1. Общий показатель платежеспособности
	Больше 1
	6,45
	3,60
	-2,85

	2. Абсолютной ликвидности
	От0,1 до 0,7
	4,51
	1,57
	-2,94

	3. Срочной ликвидности
	От 0,7 до 1
	5,44
	2,06
	-3,38

	4. Текущей ликвидности
	От 2 до 2,5
	8,67
	3,01
	-5,66

	5. Маневренности функционирующего капитала
	От 0,до 1
	0,40
	0,26
	-0,14

	6. Доля оборотных активов в стоимости имущества, %
	50% и более
	0,97
	0,98
	+0,01

	7. Обеспеченности оборотных активов собственными средствами
	От 0,5 до 0,7
	0,88
	0,67
	-0,21


Диаграмма 13.Общий показатель платежеспособности.
Диаграмма 14.Коэффициент срочной ликвидности.
Диаграмма 15.Коэффициент текущей ликвидности.
Диаграмма 16.Коэффициент маневренности функционирующего капитала.
Диаграмма 17.Коэффицинт обеспеченности оборотных активов собственными средствами.
Диаграмма 18.Коэффициент абсолютной ликвидности.
Общий коэффициент платежеспособности предприятия в течении отчетного года уменьшился на -2,85 и составляет 3,60.

Коэффициент абсолютной ликвидности на конец отчетного года составил 1,57,что превышает норму .Такое значение коэффициента говорит о неоправданно высоких объемах свободных денежных средств,которые можно было бы использовать для развития бизнеса.

Коэффициент срочной ликвидности превышает норму и составляет 2,06.

Коэффициент текущей ликвидности больше,чем максимально допустимое значение.

Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственными средствами составляет на конец отчетного года 0,67,что является нормой и говорит о достаточности у организации собственных средств идля финансирования текущей деятельности.

Коэффициент маневренности функционирующего капитала в пределах нормы,является не особо высоким 0,26,в течении отчетного года снизился на -0,14
1.6.Анализ финансовой устойчивости
Финансовая устойчивость — составная часть общей устойчивости предприятия, сбалансированность финансовых потоков, наличие средств, позволяющих организации поддерживать свою деятельность в течение определенного периода времени, в том числе обслуживая полученные кредиты и производя продукцию.
Финансовая устойчивость предприятия оценивается по соотношению собственного и заемного капитала, темпам накопления собственного капитала в результате текущей и финансовой деятельности, соотношению мобильных и иммобилизованных средств предприятия, степени обеспеченности материальных оборотных средств собственным капиталом.

Необходимо провести анализ финансовой устойчивости предприятия по абсолютным показателям и определить тип финансовой устойчивости как на начало, так и на конец отчетного периода.

Для определения типа финансовой устойчивости анализируют величину и динамику источников средств, необходимых для формирования запасов и затрат ,(табл.16)
	Показатели
	На начало периода, тыс. р.
	На конец периода, тыс. р.
	Изменение

	
	
	
	тыс. р.
	%

	1. Источники собственных средств
	794438
	900846
	+106408
	+13,39

	2. Внеоборотные активы
	29669
	26524
	-3145
	-10,60

	3. Наличие собственных оборотных средств (п. 1 - п. 2)
	764769
	874322
	+109553
	+14,32

	4. Долгосрочные кредиты и займы
	1016
	959
	-57
	-5,61

	5. Наличие собственных и долгосрочных заемных средств для формирования запасов (п. 3 + п. 4)
	765785
	875281
	+109495
	+14,30

	6. Краткосрочные кредиты и займы
	83354
	71691
	-11663
	-14,00

	7. Общая величина основных источников средств на покрытие запасов и затрат (п. 5 + п. 6)
	849139
	946972
	97833
	+11,52

	8. Запасы и затраты (запасы+НДС)
	322892
	412206
	+89314
	+27,66

	9. Излишек (+), недостаток (-) собственных оборотных средств на покрытие запасов и затрат (п. 3 - п. 8)
	441877
	462116
	+20239
	+4,58

	10. Излишек (+), недостаток (-) собственных оборотных средств и долгосрочных заемных средств на покрытие запасов и затрат (п. 5 - п. 8)
	442893
	463075
	+20182
	+4,56

	11. Излишек (+), недостаток (-) общей величины средств на покрытие запасов и затрат (п. 7 - п. 8)
	459328
	825802
	+366474
	+79,78

	12. Трехкомпонентный показатель типа финансовой устойчивости
	   (1,1,1)
	   (1,1,1)
	
	

	13. Тип финансовой устойчивости
	Абсолютная устойчивость
	
	
	


Т а б л и ц а 16. Определение и анализ типа финансовой устойчивости
Исходя из данной таблицы можно сделать вывод о том,что наличие собственных оборотных средств как на начало так и на конец периода имела достаток.На начало года составила 764769 тыс.руб.,в течении отчетного года увеличилась на +109553 или (+14,32) и составили 874322 тыс.руб.

Наличие собственных и долгосрочных заемных средств также имело достаток как на начало так и на конец года .На начало года составили 765785 тыс.руб.,в течении отчетного года увеличились на +1094095 или (+14,30)и составили 875281 тыс.руб.

Запасы и затраты на начало года составили 322892 тыс.руб.,а к 2013 году увеличились на +89314 или (+27,66) и составили 412206 тыс.руб.

Исходя из данных можно сделать вывод о том,что у предприятия абсолютная устойчивость состояние.

Помимо абсолютных  показателей финансовой устойчивости для характеристики финансовой устойчивости рассчитаем относительные  показатели-коэффициенты,(табл 17)
Таблица 17. «Оценка коэффициентов финансовой устойчивости»
	Коэффициент
	Норма
	На начало периода
	На конец периода
	Изменения (+/-)

	Автономии (финансовой независимости)
	0,6
	0,89
	0,67
	-0,22

	Финансовой зависимости
	≤ 0,5
	0,11
	0,32
	+0,21

	Финансовой устойчивости
	> 0,7
	0,89
	0,67
	-0,22

	Маневренности собственного капитала
	> 0,1
	0,96
	0,97
	+0,01

	Обеспеченности оборотными активов собственного средствами
	> 0,1
	0,88
	0,67
	-0,21

	Финансового рычага (левериджа)
	≤ 1
	0,13
	0,48
	+0,35


Уровень коэффициента автономии снизился на конец отчетного периода на -0,22 и составил 0,67. Данный показатель немного превышает норму. Это может свидетельствовать о том, что предприятие стало менее зависимо от заемных источников финансирования. Уменьшение показателя говорит о снижении финансовой независимости, снижении гарантии погашения организацией своих обязательств.

Коэффициент финансовой зависимости на начало периода был равен 0,11, на конец отчетного периода вырос на +0,21 и составил 0,32. Данный коэффициент находится в норме.

Коэффициент финансовой устойчивости на начало периода был равен 0,89, на конец отчетного периода он снизился на -0,22 и составил 0,67. Данное значение ниже нормы. Чем ниже значение, тем меньше активов финансируется за счет собственного капитала, там больше она зависима от заемных средств, следовательно менее устойчива.

Коэффициент маневренности собственного капитала на начало периода был равен 0,96, на конец отчетного периода увеличился на +0,01 и составил 0,97. Данное находится в норме.Это говорит о хорошем состоянии финансовой устойчивости коэффициента говорит о снижении финансовой устойчивости.

Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственными средствами  характеризует наличие собственных оборотных средств у организации необходимых для её текущей деятельности. На начало периода коэффициент составил 0,88, на конец периода он снизился на -0,21 и составил 0,67. Данные значения в норме, это может свидетельствовать о том, что предприятие  располагает достаточным объемом собственных оборотных средств
Коэффициент финансового рычага на начало периода был равен 0,13, на конец отчетного периода он увеличился на +0,35 и составил 0,48. Данное значение также находится в норме.
1.7.Оценка вероятности банкротства предприятия
Несостоятельность (банкротство) — признанная арбитражным судом или объявленная должником неспособность должника в полном объеме удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и/ или исполнить обязанность по уплате обязательных платежей.

Признаками банкротства  юридического лица являются: юридическое лицо считается неспособным удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и/или исполнить обязанность по уплате обязательных платежей, если соответствующие обязательства и/или обязанности не исполнены в течении трех месяцев с момента наступления даты их исполнения.

Чтобы узнать степень близости предприятия к банкротству, проводем оценку структуры баланса на основе показателей приведенных в таблице 18.
Таблица 18. «Расчет коэффициентов восстановления и утраты платежеспособности»
	Показатели
	Ограничения
	Расчет
	

	Коэффициент текущей ликвидности
	≥2,0
	3,01
	

	Коэффициент обеспеченности собственными средствами
	≥0,1
	0,67
	

	Коэффициент восстановления платежеспособности
	≥1,0
	2,92
	

	Коэффициент утраты платежеспособности
	≥1,0
	1,53
	


По данной таблице,  коэффициент утраты платежеспособности принимает значение больше 1, т. е. удовлетворяет нормативу, это свидетельствует о том, что у предприятия в ближайшее время (в ближайшие 3 месяца) нет вероятности утраты платежеспособности.
Зарубежный финансовый аналитик Уильям Бивер предложил свою систему показателей для оценки финансового состояния предприятия, которые представлены в таблице 19
Весовые коэффициенты для индикаторов в модели У. Бивера не предусмотрены, и итоговый коэффициент вероятности банкротства не рассчитывается. Полученные значения данных показателей сравниваются с их нормативными значениями для трёх состояний фирмы, рассчитанными У. Бивером для благополучных компаний, для компаний, обанкротившихся в течение года, и для фирм, ставших банкротами в течение пяти лет.
Таблица 19. «Оценка вероятности банкротства по У. Биверу»
	Показатели
	Расчет за 2013 год
	Группа 1

(нормальное финансовое положение)


	Группа 2

(среднее

(неустойчивое)

финансовое положение)
	Группа3

(кризисное

финансовое положение)



	1. Внеоборотные активы
	26524
	–
	–
	–

	2. Оборотные активы
	1309699
	–
	–
	–

	3. Амортизация
	6152,36
	–
	–
	–

	4. Собственный капитал
	900846
	–
	–
	–

	5. Заемные средства
	435377
	–
	–
	–

	6. Текущие обязательства
	434418
	–
	–
	–

	7. Чистая прибыль
	111840
	–
	–
	–

	8. Коэффициент Бивера
	0,27
	Более 0,35
	От 0,17 до 0,30
	От 0,16 до - 0,15

	9. Коэффициент текущей ликвидности
	3,01
	2 <КТЛ <3,2 и более
	1 < КТЛ < 2
	КТЛ < 1

	10. Экономическая

рентабельность
	8,37
	6–8 %

и более
	5–2 %
	От 1 до -22 %

	11. Финансовый леверидж (рычаг)
	32,59
	Менее 35%
	40–50 %
	60 % и более

	
	
	
	
	

	12. Коэффициент покрытия активов собственными оборотными средствами
	0,65
	0,4 и более
	0,3–0,1
	Меньше 1(или отрицательное значение)

	
	
	
	
	

	13.Тип финансового

состояния по У. Биверу
	-
	+
	-
	-


Исходя из данных таблицы можно сказать,что у организации ОАО «Век» нормальное финансовое состояние.,характеризуется обеспечением запасов и затрат собственными оборотными средствами и долгосрочными заемными источниками.
Таблица 20.Диагностика банкротства по У.Биверу
	Значение коэффициента Бивера
	Риск потери платежеспособности

	Меньше или равен 0,17
	Высокий

	От 0,17 до 0,4
	Средний

	Больше или равен 0,4
	Низкий


1.8.Анализ деловой активности предприятия
Анализ деловой активности организации включает оценку оборачиваемости средств (активов и источников их формирования) и продолжительности производственно-сбытового цикла.

Оборачиваемость средств – средняя продолжительность их кругооборота, измеряемая скоростью возврата средней за отчетный период суммы средств организации в денежную форму. Оборачиваемость средств, вложенных в имущество предприятия, может оцениваться:

– количеством оборотов, которое делает за анализируемый период капитал предприятия или его составляющие;

– периодом оборота, т. е. средним сроком, за который возвращаются в хозяйственную деятельность предприятия денежные средства, вложенные в производственно-коммерческий цикл.

Коэффициент оборачиваемости рассчитывается по формуле:
            Коэффициент оборачиваемости = выручка от продажи / среднегодовую стоимость актива или источника средств      (обороты)
Средняя величина активов (источников средств) для расчета коэффициентов деловой активности определяется по формуле средней арифметической простой.

Продолжительность (время, скорость) одного оборота в днях рассчитывается по формуле:
Продолжительность одного оборота (в днях) = длительность анализируемого периода / коэффициент оборачиваемости активов  (в оборотах)
При анализе оборачиваемости за месяц, квартал, год длительность анализируемого периода принимается равной соответственно 30, 90 и 360 дням.

Результаты расчетов показателей деловой активности предприятия представим в таблице 21:
Таблица 21. «Показатели деловой активности предприятия»
	Показатели
	На 31.12.13
	На 31.12.12
	Абсолютное отклонение

(+, –)



	1. Коэффициент оборачиваемости оборотных активов
	0,39
	3,01
	+2,62

	2. Коэффициент оборачиваемости запасов
	0,75
	0,70
	-0,05

	3. Коэффициент оборачиваемости готовой продукции
	1,63
	1,88
	+0,25

	4. Коэффициент оборачиваемости краткосрочной дебиторской задолженности
	7,06
	2,58
	-4,48

	5. Коэффициент оборачиваемости денежных средств
	107,79
	72,69
	-35,10

	6. Коэффициент оборачиваемости имущества
	0,38
	0,29
	-0,09

	7. Коэффициент оборачиваемости собственного капитала
	0,42
	0,39
	-0,03

	8. Период оборачиваемости оборотных активов
	923,08
	119,60
	-803,48

	9. Период оборачиваемости запасов
	480,00
	514,28
	+34,28

	10. Период оборачиваемости готовой продукции
	220,86
	191,49
	-29,37

	11. Период оборачиваемости краткосрочной дебиторской задолженности
	60,00
	139,53
	+79,53

	12. Время оборота денежных средств
	3,34
	4,95
	+1,61

	13. Период оборачиваемости имущества
	947,37
	1241,38
	+294,01

	14. Период оборачиваемости собственного капитала
	857,14
	923,08
	+65,94


Коэффициент оборачиваемости оборотных активов к отчетному году увеличился на 2,62 оборота по сравнению с предыдущим годом и составляет 3,01 оборота. Данное снижение является незначительным, однако это негативный фактор который говорит о том, что эффективность использования оборотных активов в целом по предприятию ухудшилась, то есть полный цикл производства и обращения, приносящий прибыль предприятию замедлился. При этом, период оборачиваемости оборотных активов увеличился на +1,57 дня.

Коэффициент оборачиваемости запасов в течение анализируемого периода снизился: снижение составило -0,05 оборота. При этом, период их оборачиваемости увеличился на + 34,28 дней. Это свидетельствует о неэффективном использовании запасов, и неэффективной организации процесса производства предприятия, что увеличивает потребность предприятия в оборотном капитале.
Коэффициент оборачиваемости готовой продукции увеличился на + 0,25 оборота и составляет на конец отчетного периода 1,88 оборота. При этом период её оборачиваемости снизился на -29,37. Это свидетельствует об увеличении спроса на продукцию данного предприятия, что позитивно сказывает на его финансовых результатах.

Коэффициент оборачиваемости краткосрочной дебиторской задолженности снизился на -4,48 оборота и составляет 2,58  оборота. При этом период её оборачиваемости увеличился на +79,53. Это является негативным фактом, который говорит об ухудшении состояния расчетов предприятия со своими покупателями и заказчиками, то есть денежные средства стали намного медленнее возвращаться в организацию.

Коэффициент оборачиваемости денежных средств в течение отчетного периода снизился на -35,10 оборота и составляет 72,69 оборота. При этом период их оборачиваемости увеличился на +1,61. Это свидетельствует об ухудшении эффективности использования высоколиквидных активов данного предприятия.
Коэффициент оборачиваемости имущества предприятия в течение анализируемого периода уменьшился на – 0,09 оборота и на конец 2013 года составляет 0,29 оборота. Период оборачиваемости имущества увеличился на + 294,01 и на конец 2013 года равен 1241,38. Это говорит о том, что средства, вложенные в имущество данного предприятия стали возвращаться медленней, чем в предыдущем периоде, что негативно отражается на финансовой устойчивости предприятия.

Коэффициент оборачиваемости собственного капитала в течение отчетного периода снизился на – 0,03 оборота и на конец 2013 года равен 0,39 оборота. При этом, период оборачиваемости собственного капитала возрос на + 65,94 и стал  923,08, что является негативном фактом.

Следует сделать вывод о том,что у организации низкий уровень деловой активности,в связи с неэффективным и нерациональным использованием имеющихся в его распоряжении собственных средств.
2.Анализ формы «Отчет о финансовых результатах»
 Финансовый результат предприятия выражается в изменении величины его собственного капитала за отчетный период.  Обобщенно наиболее важные показатели финансовых результатов деятельности предприятия представлены в форме №2.

Эти показатели характеризуют абсолютную эффективность хозяйствования предприятия по всем направлениям его деятельности: производственной, сбытовой, снабженческой, финансовой и инвестиционной. Они составляют основу экономического развития предприятия и укрепления его финансовых отношений со всеми участниками коммерческого дела.
2.1 Анализ динамики финансовых результатов предприятия
Финансовый результат хозяйственной деятельности коммерческой организации характеризуется величиной прибыли или убытка, полученной или полученным за отчетный период.

Прибыль — это положительный финансовый результат деятельности организации. Отрицательный результат — убыток. Прибыль — это разница между всеми доходами организации и всеми ее расходами.

Изменения в структуре прибыли анализируются методами вертикального и горизонтального анализа. Сначала проведем вертикальный анализ динамики финансовых результатов предприятия,(табл.22)
Таблица 22 « Вертикальный анализ динамики финансовых результатов предприятия»
	Показатели
	Прошлый год (2012)
	Отчетный год (2013)
	Изменения (+/-)

	
	Тыс руб
	%
	Тыс руб
	%
	Тыс руб
	%

	Выручка
	315604
	100,00
	327913
	100,00
	+12309
	-

	С/с продаж
	(224365)
	71,10
	(252431)
	76,98
	+28066
	+5,88

	Валовая прибыль
	91239
	28,91
	75482
	23,01
	-15757
	-5,89

	Коммерческие расходы
	(2139)
	0,68
	(4513)
	1,38
	+2374
	+0,70

	Управленческие расходы
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Прибыль ( убыток) от продаж
	89100
	2823
	70969
	21,64
	-18131
	-6,59

	Доходы от участия в других организациях
	1341
	0,42
	1750
	0,53
	+409
	+0,11

	Проценты к получению
	34004
	10,77
	57544
	17,55
	+23540
	+6,78

	Проценты к уплате
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Прочие доходы
	2879
	0,91
	5513
	1,68
	+2634
	+0,77

	Прочие расходы
	(15293)
	4,84
	(3283)
	1,00
	-12010
	-3,84

	Финансовый результат от финансовой деятельности
	35345
	11,19
	59294
	18,08
	+23949
	+6,89

	Сальдо прочих доходов и расходов
	-12414
	-3,93
	2230
	0,68
	+14644
	+4,61

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	112031
	35,50
	132493
	40,40
	+20462
	+4,90

	Текущий налог на прибыль
	(23369)
	7,40
	(21133)
	6,44
	-2236
	-0,95

	В т ч
	
	
	
	
	
	

	Постоянные налоговые обязательства (активы)
	1841
	0,58
	5845
	1,78
	+4004
	+1,20

	Изменение ОНО
	165
	0,05
	170
	0,05
	+5
	0,00

	Изменение ОНА
	1264
	0,40
	310
	0,09
	-954
	-0,30

	Прочее
	(392)
	0,12
	-
	-
	-392
	-0,12

	Чистая прибыль
	89699
	28,42
	111840
	34,11
	+22141
	+5,69


По результатам вертикального анализа отчета о финансовых результатах можно сделать следующие выводы:
1. Выручка предприятия в течение отчетного периода увеличилась на +12309 тыс. рублей. При этом производственная себестоимость увеличилась на +28066 тыс. рублей. В результате данных изменений валовая  прибыль предприятия в отчетном периоде уменьшилась на -15757 тыс. рублей.
2. Коммерческие расходы организации в течение отчетного периода увеличились на + 2374 тыс. рублей и на конец 2013 года составляют 4513 тыс. рублей.

3. Прибыль от продаж по сравнению с 2012 годом снизилась на -18131 тыс. рублей и на конец 2013 года составляет   70969 тыс. рублей.

4. Доходы предприятия от участия в других организациях увеличились на +409 рублей и на конец 2013 года составляют 1750 тыс. рублей. По статье «Проценты к получению» в течение отчетного периода произошло увеличение на + 23540 тыс. рублей.
5.Организация получила прибыль от финансовой деятельности как в 2012 году в размере 35345 тыс.руб.,так и в 2013 году в размере 59294 тыс.руб.Удельный вес прибыли за отчетный период изменился на +6,89.

6. Прочие доходы предприятия увеличились на + 2634 тыс. рублей.их доля тоже увеличилась на +0,77 ,При этом прочие расходы предприятия уменьшились на -12010 тыс. рублей. и удельный вес уменьшился на -3,84.

7.Расходы в 2012 году превысили доходы в размере 12414 тыс.руб.,а в 2013 году превысили в размере 2230,в результате организация получило отрицательное сальдо в размере 14644 тыс.руб.
8. Прибыль предприятия до налогообложения за анализируемый период увеличилась на сумму + 20462 тыс. рублей и на конец 2013 года составляет 132493 тыс. рублей. Текущий налог на прибыль предприятия уменьшился на сумму -2236 тыс. рублей и на конец 2013 года составляет 21133 тыс. рублей. При этом сумма постоянных налоговых обязательств (активов) в течение отчетного периода увеличилась на сумму +4004 тыс. рублей; изменение отложенных налоговых обязательств имеет положительную динамику: увеличение суммы составляет + 174 113 тыс. рублей, а изменение отложенных налоговых активов имеет положительную динамику: увеличение составляет +5 р. и на конец года составляет 170 р.
9. Чистая прибыль организации за анализируемый период увеличилась на сумму + 22141 тыс. рублей. Это является положительной тенденцией, которая свидетельствует об успешном осуществлении организацией своей деятельности за отчетный период. Исследуемое предприятие имеет в своем запасе значительный размер средств, которые она может направить, в первую очередь, на покрытие своих текущих обязательств и для увеличения своих оборотных средств, а также для формирования различных фондов и резервов, реинвестиций в производство и выплаты дивидендов акционерам и учредителям.

Теперь проведем горизонтальный анализ  динамики финансовых результатов предприятия, результаты отразим в таблице 23.
Таблица 23. «Горизонтальный анализ  динамики финансовых результатов предприятия»
	Показатели
	Прошлый год (2012)
	Отчетный год (2013)
	Изменения (+/-)

	
	Тыс руб
	%
	Тыс руб
	%
	Тыс руб
	%

	Выручка
	315604
	100,00
	327913
	103,90
	+12309
	+3,90

	С/с продаж
	(224365)
	100,00
	(252431)
	112,50
	+28066
	+12,51

	Валовая прибыль
	91239
	100,00
	75482
	87,73
	-15757
	-17,27

	Коммерческие расходы
	(2139)
	100,00
	4513
	2,11
	+2374
	+111,00

	Управленческие расходы
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Прибыль ( убыток) от продаж
	89100
	100,00
	70969
	79,65
	-18131
	-20,35

	Доходы от участия в других организациях
	1341
	100,00
	1750
	130,50
	+409
	+30,50

	Проценты к получению
	34004
	100,00
	57544
	169,23
	+23540
	+69,23

	Проценты к уплате
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Финансовый результат от финансовой деятельности
	35345
	100,00
	59294
	299,73
	+23949
	+67,76

	Прочие доходы
	2879
	100,00
	5513
	191,49
	+2634
	+91,50

	Прочие расходы
	(15293)
	100,00
	(3283)
	21,47
	-12010
	-78,53

	Сальдо прочих доходов и расходов
	-12414
	100,00
	2230
	170,02
	+14644
	-82,04

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	112031
	100,00
	132493
	118,26
	+20562
	+18,26

	Текущий налог на прибыль
	(23369)
	100,00
	(21133)
	90,43
	-2236
	-9,57

	В т ч
	
	
	
	
	
	

	Постоянные налоговые обязательства (активы)
	1841
	100,00
	5845
	317,49
	+4004
	+217,50

	Изменение ОНО
	165
	100,00
	170
	103,03
	+5
	+3,03

	Изменение ОНА
	1264
	100,00
	310
	24,52
	-954
	-75,47

	Прочее
	(392)
	100,00
	-
	-
	-392
	0,00

	Чистая прибыль
	89699
	100,00
	111840
	124,68
	+22141
	+24,68


Представим изменение разных видов прибыли на диаграмме 19.
Диаграмма 19
Выручка предприятия на конец отчетного года выросла на 12309 тыс.руб или на +3,90 и составила 327913 тыс.руб.

Валовая прибыль уменьшилась на -15757 тыс.руб или на -17,27 и составила на конец отчетного года 75482 тыс.руб.

Прибыль от продаж уменьшилась на 18131 тыс.руб или на -20,35 и на конец анализируемого года составил 70969 тыс.руб.Прибыль до налогооблажения  увеличилась на 20462 тыс.руб или на 18,26 и составила на конец 2013 года 132493 тыс.руб.Фактический рост произошел за счет увеличения прочих доходов на +2634 или на +91,50

Чистая прибыль на начало года составила 89699 тыс.руб и в течении года увеличилась на +22141 тыс.руб. И составила 111840 тыс.руб.Это говорит о повышении эффективности деятельности предприятия.
2.2. Анализ факторов, влияющих на изменение прибыли
Фактически полученная в отчетном периоде в процессе реализации прибыль может отличаться от прибыли за прошлый год или плановой в результате воздействия ряда внешних и внутренних факторов.

Прибыль от продаж – основная составляющая бухгалтерской и чистой прибыли – находится под непосредственным влиянием объема и структуры продаж, цены реализации, себестоимости единицы продукции и других факторов.

На основе данных отчета проводится анализ влияния на прибыль от продажи следующих факторов:

1)  количества проданной продукции (объема продаж в натуральном выражении);
2)  цен реализации;
3)  уровня себестоимости проданной продукции в выручке (затраты в основной деятельности на 1 р. выручки);

4)  уровня коммерческих расходов в выручке (коммерческие расходы на 1 р. выручки);

5)  уровня управленческих расходов в выручке (управленческие расходы на 1 р. выручки).

Расчет проводится в следующем порядке:

1. Расчет влияния фактора «Выручка от продажи».

При расчете влияния данного фактора принимается во внимание изменение цен на продукцию. При этом применяется индекс цен за анализируемый период. При отсутствии информации об изменении цен на продукцию, производимую предприятием, в расчетах возможно использование общих или частных индексов роста потребительских цен (индексов инфляции).

Сначала определяется выручка от продажи в отчетном периоде в сопоставимой оценке по формуле:

В1′ = -------,

      Jц    

где В1′ – выручка от продажи в отчетном периоде в сопоставимой оценке;

В1 ′ – выручка от продажи в отчетном периоде фактическая;
Jц – индекс цен.
Изменение выручки от продаж за счет изменения цены выражается формулой
В1
ΔВΔЦ = В1 – ------- = В1 – В1′.
Jц
Тогда изменение прибыли от продаж за счет количества продукции (объема продаж) определяется по формуле

ΔПпрΔК = (В1 – Во – ΔВΔЦ)R0 /100,
R0 = Про/Во*100,
где R0 – рентабельность продаж прошлого года, %;

Про – прибыль от продаж прошлого года;

Во – выручка от продаж прошлого года.
Расчет влияния на прибыль от продаж фактора «Цена» производится по формуле
ΔПпрΔЦ = ΔВΔЦR0/100.
Расчет влияния на прибыль от продаж фактора «Уровень себестоимости проданной продукции в выручке»:

ΔПпрΔС = В1(УС1 –УСо)/100,
где УС1 и УСо – соответственно отчетное и базовое значения показателя уровня себестоимости проданной продукции в выручке.
Расчет влияния на прибыль от продаж фактора «Уровень коммерческих расходов в выручке»:

ΔПпрΔКР = В1(УКР1 –УКРо)/100,

где УКР1 и УКРо – соответственно отчетное и базовое значения показателя уровня коммерческих расходов в выручке.
Расчет влияния на прибыль от продаж фактора «Уровень управленческих расходов в выручке»:

ΔПпрΔУР = В1(УУР1 –УУРо)/100,
где УУР1 и УУРо – соответственно отчетное и базовое значения показателя уровня управленческих расходов в выручке.
 Таблица 24.Исходные данные для факторного анализа прибыли от продаж
	Показатели
	Отчетный период, тыс. р.
	Предыдущий период, тыс. р.
	Изменение

	
	
	
	тыс. р.
	%

	1. Выручка (В)
	327913
	315604
	12309
	+3,90

	2. Себестоимость проданной продукции (S)
	(252431)
	(224365)
	28066
	+12,51

	3. Коммерческие расходы (КР)
	4513
	(2139)
	2374
	+111,00

	4. Управленческие расходы (УР)
	-
	-
	-
	-

	5. Прибыль (убыток) от продаж (У)
	70969
	89100
	-18131
	-20,35


Методом цепных подстановок определим влияние факторов на прибыль от продаж. Сравним 2012 (базисный) и 2013 (отчетный) года.
У (0)  = В0 – S0 – КР0 – УР0 = 315604-224365-2139=89100 тыс.руб

У(усл 1)= В1 – S0 – КР0 – УР0 = 327913-224365-2139=101409 тыс.руб

У(усл 2)= В1 – S1 – КР0 – УР0 = 327913-252431-2139=73343 тыс.руб.

У (усл 3) = В1 – S1 – КР1 – УР0 = 327913-252431-4513=70969 тыс.руб.

У (1) = В1 – S1 – КР1 – УР1 = 327913-252431-4513=70969 тыс.руб.

У (1) – П (0) = 70969-89100=-18131 тыс.руб.

Убыток от продаж в целом вырос на 18131 тыс. руб., в том числе за счет:
а) роста выручки от продаж:
∆ У (в) = У (усл 1) – У (0)  = 101409-89100=12309 тыс.руб.

б) снижения себестоимости продукции:
∆ У (s) = У (усл 2) – У (усл 1)  = 73343-101409=-28066 тыс.руб.

в) снижения коммерческих расходов:
∆ У (кр) = У (усл 3) – У (усл 2)  =70969-73343=-2374

Итого = 12309+(-28066)+(-2374)=-18131 тыс.руб.

Убыток от продаж в 2013 году по сравнению с 2012 годом увеличился на 18131 тыс. руб. Данное изменение произошло главным образом за счет увеличения выручки на 12309 тыс. руб. За  счет снижения коммерческих расходов прибыль от продаж увеличилась на 2134 тыс. руб.За счет снижения себестоимости продукции прибыль увеличилась на 28066 тыс.руб.
2.3 Анализ затрат, произведенных предприятием
Затраты — это выраженная в денежном измерении стоимость каких-либо ресурсов (материальных, трудовых, финансовых), использованный на обеспечение процесса расширенного воспроизводства. Затраты увеличивают стоимость определенного вида актива (например, незавершенное производство). При этом или уменьшается стоимость других активов (например, товарно — материальных ценностей), или увеличиваются обязательства к выплате.

Проведем анализ затрат, произведенных предприятием и отразим результаты в таблице 25.
Таблица 25. «Анализ расходов предприятия по экономическим элементам
	Виды затрат
	На 31.12.12
	На 31.12.13
	Отклонение (+/-)
	Темп роста,%

	
	Тыс руб
	%
	Тыс руб
	%
	Тыс руб
	%
	

	Материальные затраты
	89607,4
	33,04
	93778,7
	30,30
	4171,30
	-2,74
	+104,65

	Затраты на оплату труда
	69657,63
	25,69
	65828,39
	21,26
	-3829,24
	-4,42
	+94,50

	Отчисления на социальное страхование
	19563,12
	7,21
	19058,57
	6,16
	-504,54
	-1,05
	+97,42

	Амортизация ОС
	7151,97
	2,64
	6152,36
	1,99
	-999,61
	-0,65
	+86,02

	Прочие затраты
	85228,70
	31,42
	124739,00
	40,29
	39510,30
	+8,87
	+146,36

	Итого
	271208,82
	100,00
	309557,02
	100,00
	38348,20
	-
	+114,14


Анализ расходов предприятия по экономическим элементам графически представим на диаграммах 20,21.
Диаграмма 20
Диаграмма 21
Используя данные из таблицы 25, следует отметить, что в отчетном году по сравнению с прошлым годом затраты предприятия увеличились  на 38 348,2 тыс. руб. Абсолютное уменьшение затрат произошло по таким экономическим элементам, как затраты на оплату труда, отчисления, амортизация.  
Статья материальные затраты на начало периода  были равны 89607,40 тыс рублей, на конец отчетного периода увеличились на +4171,30 тыс рублей и составили 93778,70 тыс рублей.Затраты на оплату труда на начало периода были равны 69657,63 тыс рублей, на конец отчетного периода они составили 65828,39 тыс рублей, то есть снизились на -3829,24 тыс рублей. Отчисления на социальное страхование на начало периода были равны 19563,12 тыс рублей, на конец отчетного периода они снизились на -504,54 тыс рублей и составили 19058,57 тыс рублей.  Амортизация на начало периода была равна 7151,97 тыс рублей, на конец периода они снизилась на -999,61 тыс рублей и составила 6152,36 тыс рублей. Снижение затрат на амортизацию может свидетельствовать о массовом старении основных фондов или их выбытии. Прочие затра ты увеличились на +39510,30  тыс руб.и составили на конец отчетного года 124739 тыс руб.
2.4.Анализ рентабельности
Показатели рентабельности характеризуют эффективность работы предприятия в целом, доходность различных направлений деятельности (производственной, коммерческой, инвестиционной), окупаемость затрат. Они более полно, чем прибыль, отражают окончательные результаты хозяйствования, потому что их величина показывает соотношение эффекта с наличными или использованными ресурсами.
Показатели рентабельности показывают, сколько копеек прибыли получило предприятие с каждого рубля, затраченного на производство и реализацию продукции, или вложенного в имущество.

Источниками данных для расчета и анализа показателей рентабельности служат бухгалтерский баланс и отчет  финансовых результатах.

В зависимости от задач анализа рассчитываются следующие показатели рентабельности:

рентабельность продаж (работ, услуг);

рентабельности продукции (затрат);

рентабельность имущества (капитала);

рентабельность источников средств;

рентабельность производственных ресурсов.
Рентабельность продаж показывает, какую прибыль получает предприятие с каждого рубля реализованной продукции, и рассчитывается следующим образом:
Rпродаж=П/Вреал*100 %, где:
П – прибыль от продаж, прибыль до налогообложения или чистая прибыль, тыс. р.;
Вреал – выручка от продаж, тыс. р.
Рентабельность затрат характеризует величину прибыли от продаж, полученную с каждого рубля потраченных на производство и реализацию продукции ресурсов:
Rзатрат=Ппр/Сполная*100 %,    где:
Ппр – прибыль от продаж, тыс.р.;Сполная – полная себестоимость фактически реализованной продукции, тыс. р.
Важнейшей характеристикой эффективности работы предприятия является показатель рентабельности производственных фондов (Rф), который определяется по формуле
Rф = Пв р.п/(Сопф+Смос),  где:

Сопф – средняя стоимость основных средств, тыс. р.;

Смос – средняя стоимость материальных оборотных средств (запасов), тыс.
Рентабельность имущества предприятия характеризует прибыль, полученную с каждого рубля, вложенного в имущество, и рассчитывается следующим образом:
Rим = Пдн./Иим*100 %,  где:

Пдн – прибыль до налогообложения, тыс. р.;

Иим – средняя величина имущества предприятия, рассчитанная по данным баланса, тыс. р.
Показатели рентабельности средств характеризуют эффективность использования собственного капитала и авансированных заемных средств.

Показатель рентабельности собственного капитала занимает особое место среди показателей рентабельности и характеризует эффективность использования собственных средств акционеров, т. е. величину прибыли, полученную на каждый рубль вложений акционеров в данное предприятие и остающуюся в распоряжении предприятия.
Рентабельность собственного капитала (Rск) характеризует чистую прибыль, полученную предприятием с каждого рубля собственного капитала:
Rск = Пч/Ск*100 %,  где:

Пч – чистая прибыль, тыс. р.;
Ск – средняя величина источников собственных средств, тыс. р.

Показатели рентабельности анализируются в динамике за ряд отчетных периодов, результаты расчетов сводятся в таблице 26.
Таблица 26. «Динамика показателей рентабельности»
	Показатель
	На 31.12.12
	На 31.12.13
	Изменение (+/-)

	Рентабельность продаж
	28,23
	21,64
	-6,59

	Рентабельность затрат
	39,34
	27,62
	-11,72

	Рентабельность имущества
	13,44
	11,87
	-1,57

	Рентабельность текущих активов
	0,13
	0,12
	-0,01

	Рентабельность собственного капитала
	11,93
	13,19
	+1,26

	Рентабельность производственных фондов
	0,27
	0,28
	+0,01


Рентабельность продаж на начало периода была равна 28,23, а на конец отчетного периода показатель уменьшился на 6,59% и составил 21,64%.  Согласно данным, рентабельность продаж с сфере услуг должна находится на уровне 15-20%. Что же касается показателя, который мы получили, то предприятие обладает нормальной рентабельностью как на начало периода, так и на конец. Тем не менее, произошло уменьшение данного показателя, и это является отрицательной тенденцией.
Рентабельность затрат на начало периода была равна 39,34%, на конец отчетного периода она снизилась на -11,72% и составила 27,62%.Уменьшение показателя может свидетельствовать о понижении товарооборота.

Рентабельность имущества на начало периода была равна 13,44%, на конец отчетного период она уменьшилась на 1,57% и составила 11,87%.
Рентабельность собственного капитала на начало периода была равна 11,93%, на конец отчетного периода она выросла на 1,26% и составила 13,19,71%. По усредненным статистическим данным рентабельность совокупного капитала должна находится на уровне 10-12%, соответственно для инфляционной экономики России эти значения должны быть выше. Если сравнивать установленную норму с нашим значением, то оно вполне дотягивает до установленного ограничения.
Рентабельность производственных фондов на начало периода была равна 13,45%, на конец отчетного периода она вросла на 1,34% и составила 14,79%. Так как коэффициент растет, то это является хорошей тенденцией, поскольку, чем выше данный показатель, тем ниже затраты на 1 рубль продукции.
2.4.1 Факторный анализ рентабельности активов
Для анализа рентабельности активов часто используется мультипликативная модель. Рассмотрим следующий модель рентабельности активов:
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ЧП — чистая прибыль корпорации за анализируемый период;
· ВР — выручка от реализации продукции (без НДС);

· ТА — средние остатки оборотных активов;

· СК — собственный капитал компании;

· ВА — валюта баланса;
· Rпр — рентабельность продаж (показывает сколько рублей чистой прибыли получена с каждого рубля реализации);
· Коб. ак. - коэффициент оборачиваемости оборотных активов (показывает количество оборотов всего оборотного капитала за анализируемый период);

· Кман — коэффициент маневренности (показывает долю собственного капитала в финансировании оборотного капитала);

· Кавт — коэффициент автономии (показывает долю собственного капитала в имуществе корпорации).

Для оценки влияния каждого из факторов на конечный результат проведем факторный анализ данной модели методом цепных подстановок с использованием абсолютных разниц. Математически это выглядит следующим образом:
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где, Δ Ri – влияние i-го фактора на общее изменение рентабельности активов, факторы с индексом 1 относятся к текущему периоду, факторы с индексом 0 — к предыдущему.
Для того, чтобы было удобно проводить расчет составим таблицу 26.1, в которую внесем данные необходимые для расчетов.

Таблица 26.1.. Данные для расчета мультипликативной модели
	Показатели
	На начало периода
	На конец периода
	Изменения (+/-)

	Чистая прибыль, тыс руб
	89699
	111840
	+22141



	Выручка от реализации, тыс руб
	315604
	327913
	+12309

	Средние остатки оборотных активов, тыс руб
	801063
	1087636,5
	+286573,5

	Собственный капитал, тыс руб
	794438
	900846
	+106408

	Валюта баланса
	895243
	1336223
	+440980

	Рентабельность продаж, %
	28,23
	21,64
	-6,59

	Коэффициент оборачиваемости оборотных активов, в оборотах
	0,39
	0,30
	-0,09

	Коэффициент маневренности
	0,40
	0,26
	-0,14

	Коэффициент автономии
	0,89
	0,67
	-0,21


Проведем следующие расчеты:
Rим a  = (-6,59) * 0,39 * 0,40* 0,89 = -0,91;

Rим b = 21,64 * (-0,09) * 0,40 * 0,89 = -0,69;

Rим с  = 21,64 * 0,30 * (-0,14) * 0,89 = -0,81;

Rим d  = 21,64 * 0,30 *0,26 * (-0,21) = -0,35;
Δ Rим = (-0,91)+(-0,69)+(-0,81)+(-0,35)=-2,76
Исходя из проделанного анализа можно сделать вывод о том, что основным фактором, который повлиял на понижение рентабельности активов организации, является коэффициент автономии, в результате его влияния рентабельность продаж снизилась на -6,59%. Такой фактор,как коэффициент маневренности так же повлиял на снижение рентабельности продаж,он снизился на -0,14%
Теперь проведем факторный анализ рентабельности активов с использованием кратного метода. Математически наши расчеты будут выглядеть следующим образом:
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Пдн0 и Пдн1 — прибыль до налогообложения на начало и конец периода;
· Иим0 и Иим1 — средняя величина имущества предприятия;

Для того, чтобы было удобно проводить расчет составим таблицу 26.2, в которую внесем данные необходимые для расчетов.
Таблица 26.2. Данные для расчета кратной модели
	Показатели
	На начало периода
	На конец периода
	Изменения (+/-)

	Прибыль до налогообложения, тыс руб
	112031
	132493
	+20462

	Средняя величина имущества предприятия, тыс руб
	833274
	1115733
	+282459

	Рентабельность имущества, %
	13,44
	11,87
	-1,57


Проведем следующие расчеты:
∆ Rим= 11,87-13,44=-1,57    
∆ RИим =  0,1187-132493/833274 = -0,04                               

Таким образом, за счет роста средней величины имущества на +282459 тыс рублей, рентабельность имущества снизилась на -0,04%.
∆ Rпдн= 132493/833274-0,1344=0,02

Таким образом, за счет роста прибыли до налогообложения на +20462 тыс рублей, рентабельность активов увеличилась на +0,15%.

Совокупное влияние двух факторов составило: 0,02-(-0,04) = + 0,06%. Следовательно, рост рентабельности имущества был обусловлен, главным образом, ростом прибыли до налогообложения.
3 АНАЛИЗ ФОРМЫ № 3 «ОТЧЕТ ОБ ИЗМЕНЕНИЯХ КАПИТАЛА»
3.1 Анализ состава и движения собственного капитала предприятия
Отчет об изменениях капитала – это табличная форма бухгалтерской отчетности, детализирующая данные о наличии и изменении капитала и резервов организации по их видам.
Отчет об изменениях капитала раскрывает для пользователя бухгалтерской отчетности структуру и причины изменения самого важного источника финансирования деятельности предприятия – собственных средств.

Документ представляет собой таблицу, в которой по столбцам приведены составляющие капитала организации (уставный, добавочный и резервный капитал, нераспроданная прибыль, собственные акции, выкупленные у акционеров). По строкам таблицы указаны остаток капитала на отчетную дату и его изменение за отчетный период в разрезе основных операций: получение прибыли, переоценка имущества, выпуск акций и т.п.
В отличие от двух ключевых форм бухгалтерской отчетности (бухгалтерского баланса и отчета о финансовых результатах) отчет об изменениях капитала составляют не все организации, ведущие бухгалтерский учет - субъекты малого предпринимательства, если сочтут, что данные формы не содержат важной для оценки их деятельности показателей.
Анализ состава собственного капитала организации и его движения проводится на основе данных формы № 3 бухгалтерской отчетности – «Отчет об изменениях капитала». Для этого строится следующая аналитическая таблица:
Таблица 27. «Расчет стоимости реального собственного капитала»
	Показатели
	На 31.12.12
	На 31.12.13
	Изменения (+/-)

	Капиталы и резервы
	794438
	900846
	+106408

	ДБП
	-
	-
	-

	Балансовая стоимость акций, выкупленных у акционеров
	-
	-
	-

	Задолженность учредителей по взносам в уставный капитал
	-
	-
	-

	Целевое финансирование и поступления
	-
	-
	-

	Реальный собственный капитал
	794438
	900846
	+106408

	Постоянный капитал
	795454
	901805
	+106351

	Переменный капитал
	99789
	434418
	+334629


Из таблицы видно,что статья капиталы и резервы увеличилась на +106408 тыс.руб. И составила к концу отчетного года 908846 тыс.руб. .Поскольку предприятие не имеет каких-либо значений по таким статьям как: ДБП; стоимость акций, выкупленных у акционеров; целевое финансирование; задолженность учредителей по взносам в уставный капитал, то сумма собственного капитала равна сумме статьи капиталы и резервы,
Коэффициент накопления собственного капитала характеризует использование собственных средств на развитие основной деятельности предприятия. Этот коэффициент рассчитывается по формуле:

КНСК =[image: image13.wmf]
КНСК на начало года = (251-789065)/794438= -1,00

КНСК на конец года = (251-895497)/900846= -1,00
Отрицательное значение коэффициента свидетельствует о потере собственного капитала в результате убыточной деятельности.

Коэффициент использования собственного капитала на социальные цели отражает отвлечение собственного капитала из основной деятельности в социальную сферу.
Ксоц. = [image: image14.wmf]
На предприятии нет отвлечения собственного капитала  из основной деятельности в социальную сферу.

Для расширенного воспроизводства должны быть характерны следующие соотношения:
КНСК  Ксоц. на начало и конец периода
(изменение КНСК за отчетный период)  (изменение Ксоц. за отч. период)
Для расчета коэффициентов составим аналитическую таблицу

Величина постоянного капитала на начало периода была равна 795454 тыс рублей, на конец отчетного периода она увеличилась на +106351 тыс рублей и составил 901805 тыс рублей. Увеличение суммы постоянного капитала является положительной тенденцией, которая может свидетельствовать об усилении финансового состояния предприятия.
Величина переменного капитала на начало периода была равна 99789 тыс рублей, на конец отчетного периода она увеличилась на +334629 тыс рублей и составила 434418 тыс рублей.

Состав и движение собственного капитала предприятия оценим с помощью таблицы 28:
Таблица 28.Оценка состава и движения собственного капитал
	Показатели
	Уставный капитал
	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	
	Добавочный капитал (без переоценки)
	Резервный капитал
	Нераспределенная

прибыль отчетного года
	Всего

	1. Остаток на 31.12.12, тыс. руб.
	1673
	-
	
	3449
	251
	789065
	794438

	2. Поступило, тыс. руб.
	-
	-
	
	-
	-
	111840
	111840

	3. Использовано, тыс. руб.
	-
	-
	
	(24)
	251
	5408
	5432

	4. Остаток на 31.12.13, тыс. руб.
	1673
	-
	
	3425
	-
	895497
	900846

	5. Абсолютное отклонение (+-),тыс. руб.
	-
	-
	
	-24
	-
	+191695
	+191671

	
	
	
	
	
	
	
	

	6. Темп роста, %
	-
	-
	
	99,30
	-
	113,49
	212,79

	7. Коэффициент поступления
	-
	-
	
	0,00
	-
	0,12
	0,12

	8. Коэффициент выбытия
	-
	-
	
	0,00
	-
	0,01
	0,01


Для анализа состава и движения собственного капиталаиспользуются коэффициент поступления и коэффициент выбытия.

К.п.=поступило/остаток на конец года

К.в.=выбыло/остаток на начало года

Исходя из данной таблицы можно сделать вывод о том,что в данном предприятии за отчетный год в составе собственного капитал

наибольшими темпами увеличивалась нераспределенная прибыль (113,49),это значит,что полученный доход в основном направлялся на потребление.Увеличение нераспределенной прибыли говорит о расширении возможностей пополнения оборотных средств для ведения нормальной хозяйственной деятельности.Темп роста добавочного капитала составил 99,30.

Коэффициент поступления превышает коэффициент выбытия,это значит,что в организации идет процесс наращивания собственного капитала.
Анализ чистых активов
Для оценки платежеспособности и финансовой устойчивости организации рассчитывается показатель чистых активов. Необходимость расчета чистых активов объясняется тем, что некоторые средства предприятий носят двойственный характер. С одной стороны, они являются его собственными средствами (например, начисленные дивиденды), а с другой – они принадлежат не непосредственно предприятию, а его акционерам и работникам.

Чистые активы — это величина, определяемая путем вычитания из суммы активов организации, принимаемых к расчету, суммы его обязательств, принимаемых к расчету. Или же это активы, которые непосредственно используются в основной деятельности и приносят доход. В акционерных обществах, обществах с ограниченной ответственностью этот показатель сопоставляется с величиной уставного капитала и не может быть меньше него.
Проведем расчет и анализ стоимости чистых активов, результаты отразим в таблице 29
Таблица 29. Расчет и анализ стоимости чистых активов
	Показатели
	31.12.2012
	31.12.2013
	Абсолютное

отклонение (+,-)

	1. Актив
	

	1.1. Внеоборотные активы
	29669
	26524
	-3145

	1.2.Оборотные активы, за исключением задолженности учредителей по взносам в уставный капитал
	865574
	1309699
	+444125

	Итого активов, принимаемых к расчету
	895243
	1336223
	+440980

	2. Пассив
	

	2.1. Долгосрочные обязательства по займам и кредитам
	1016
	959
	-57

	2.3. Краткосрочные обязательства за исключением доходов будущих периодов
	99789
	434418
	+334629

	Итого пассивов, принимаемых к расчету
	100805
	435377
	+334572

	Стоимость чистых активов
	794438
	900846
	+106408

	3. Уставный капитал
	1673
	1673
	0

	4. Превышение величины чистых активов над уставным капиталом
	792765
	899173
	+106408

	5. Отношение чистых активов к уставному капиталу, коэффициент
	473,86
	573,46
	+63,60

	6. Отношение чистых активов к стоимости имущества, коэффициент
	0,89
	0,69
	-0,20


Стоимость чистых активов на начало периода  составила 794438 тыс.руб,к концу периода увеличилась на +106408 тыс.руб и составила 900846 тыс.руб.

Рост величины чистых активов произошел за счет ОА на +444125 тыс.руб.,а также за счет краткосрочных обязательств на +334629 тыс.руб.
Исходя из рассчитанных данных , на начало периода величина чистых активов превышала величину уставного капитала на 792765 тыс.руб,на конец отчетного года  он вырос на +106408 тыс.руб и составил 899173 тыс.руб. Такое соотношение положительно характеризует финансовое положение организации , а также удовлетворяет требованием нормативных актов величине чистых активов предприятия.
4. АНАЛИЗ ФОРМЫ « ОТЧЕТ О ДВИЖЕНИИ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ»
В отчете о движении денежных средств (приложение 3) формируются сведения о движении денежных средств организации в валюте России и в иностранной валюте. Отчет построен по балансовому принципу:
остаток на начало отчетного периода + поступления - расходы = остаток на конец отчетного периода.
Данные о движении денежных средств приводятся за отчетный и предыдущий год.

Отчет составляют в официальной валюте РФ – рублях; единица измерения рублей - тысячи или миллионы (та же, что и в бухгалтерским балансе).

Поступление и направление денежных средств приводятся в разрезе текущей, инвестиционной и финансовой деятельности.

Денежные потоки от текущей деятельности связаны с осуществлением обычной деятельности фирмы. Это, в частности:

1.поступления от покупателей за товары (работы, услуги);

2.арендная плата, комиссионные;
3.платежи поставщикам за товары, материалы (работы, услуги);
4.выплаты в пользу работников;

5.платежи налога на прибыль от обычной деятельности;

6.уплата процентов по долговым обязательствам, кроме процентов, включаемых в стоимость инвестиционных активов;

Одним из методов анализа движения денежных средств является прямой метод, который основан на определении притока и оттока денежных средств. Исходным элементом расчета является выручка от реализации продукции. Анализ движения денежных средств прямым методом позволяет делать выводы относительно их достаточности для уплаты по счетам текущих обязательств и для осуществления инвестиционной деятельности.
Анализ движения денежных средств ОАО «Век» представлен в форме следующей аналитической таблицы:
Таблица 30 Анализ отчета о движении денежных средств прямым методом
	Показатели
	2013 год
	2012 год
	Отклонение (+-)

	
	тыс. руб.
	доля, %
	тыс. руб.
	доля, %
	тыс. руб.
	доля, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Остаток денежных средств и денежных эквивалентов на начало отчетного периода
	2704
	-
	3152
	-
	-448
	-

	Денежные потоки от текущих операций
	

	Поступления всего:                      в том числе:
	307930
	28,50
	395686
	44,46
	-87756
	-15,96

	от продажи продукции, работ, услуг
	274953
	25,37
	374324
	42,06
	-99371
	-16,69

	арендных платежей,,лицензионных платежей,комиссионных и иных аналогичных платежей
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	От перепродажи финансовых вложений
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	прочие поступления
	32977
	3,04
	21362
	2,40
	11615
	+1,00

	Платежи всего,                                    в том числе:
	(284477)
	26,33
	(375690)
	42,19
	-91213
	-15,86

	поставщикам (подрядчикам) за сырье, материалы, работы, услуги
	(159733)
	14,78
	(172896)
	19,42
	-13163
	-4,64

	в связи с оплатой труда работников
	(62533)
	5,79
	(62977)
	7,07
	-444
	-1,28

	процентов по долговым обязательствам
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	налог на прибыль организаций
	()20989
	1,94
	(28415)
	3,19
	-7426
	-1,25

	прочие платежи
	(41222)
	3,81
	(111402)
	12,50
	-70180
	-8,69

	сальдо денежных потоков от текущих операций
	23453
	-
	19996
	-
	+3457
	-

	Денежные потоки от инвестиционных операций
	

	Поступления всего:                      в том числе:
	767993
	70,85
	491441
	55,22
	+276552
	+15,63

	от продажи ВНА (кроме финансовых вложений)
	1686
	0,15
	358
	0,04
	+1328
	+0,11

	от продажи акций других организаций (долей участия)
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	дивидендов, процентов по долговым финансовым вложениям и аналогичных поступлений от долевого участия  других организациях
	57230
	5,28
	34908
	3,92
	+22322
	+1,36

	от возврата предоставленных займов,от продажи долговых ценных бумаг (прав требования денежных средств к другим лицам)
	555010
	51,20
	456175
	51,26
	+98835
	-0,06

	Прочие поступления
	154067
	14,21
	-
	-
	+154067
	+14,21

	Платежи, всего:                          в том числе
	(786370)
	72,79
	(510277)
	57,31
	+276093
	+15,48

	в связи с приобретением, созданием, модернизацией, реконструкцией и подготовкой к использованию ВНА
	(2841)
	0,26
	(1077)
	0,12
	+1764
	+0,14

	в связи с приобретением акций др. организаций (долей участия)
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	в связи с приобретением долговых ценных бумаг (прав требования денежных средств к другим лицам), предоставление займов др. лицам
	(783529)
	72,53
	(509200)
	57,19
	+274329
	+15,34

	Прочие платежи
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	сальдо денежных потоков от инвестиционных операций
	(18377)
	-
	(18836)
	-
	-459
	-

	Денежные потоки от финансовых операций
	

	Поступления всего:                      в том числе:
	8000
	0,74
	2807
	0,31
	+5193
	+0,43

	получение кредитов и займов
	8000
	0,74
	2807
	0,31
	+5193
	+0,43

	Прочие поступления
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Платежи, всего:                          в том числе
	(9462)
	0,87
	(4415)
	0,49
	+5047
	+0,38

	На уплату дивидентов и иных платежей по распределению прибыли в пользу собственников
	(1462)
	0,13
	(1608)
	0,18
	-146
	-0,05

	В связи с погашением векселей и др. долговых ценных бумаг,кредитов,займов
	8000
	0,74
	(2807)
	0,31
	+5193
	+0,43

	Окончание табл. 32

	Показатели
	2013 год
	2012 год
	Отклонение (+-)

	
	тыс. руб.
	доля, %
	тыс. руб.
	доля, %
	тыс. руб.
	доля, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Сальдо денежных потоков от финансовых операций
	(1462)
	-
	(1608)
	-
	-146
	-

	Поступления всего:                      
	1083923
	100
	889934
	100
	193989
	100

	Платежи всего:
	(1080309)
	100
	(890382)
	100
	-189927
	100

	Сальдо денежных потоков за отчетный период
	3614
	-
	(448)
	-
	4062
	-

	Остаток денежных средств и денежных эквивалентов на конец отчетного периода
	6318
	-
	2704
	-
	3614
	-

	Величина влияния изменения курса иностранной валюты по отношению к рублю
	-
	-
	-
	-
	-
	


Представим графически динамику чистых денежных потоков по видам деятельности на диаграмме 22.
Диаграмма 22.Динамика чистых денежных потоков по видам деятельности
Исходя их полученных результатов, можно сделать следующие выводы:
1. Остаток денежных средств и денежных эквивалентов на начало отчетного периода составлял 11 617 223 тыс. рублей. На конец 2013 года данная сумма снизилась на – 7 877 502 тыс. рублей и составляет 3 739 721 тыс. рублей. Это может свидетельствовать об ухудшении состояния расчетов предприятия со своими покупателями и заказчиками (дебиторская задолженность предприятия увеличилась), а также о снижении выручки за отчетный период.
2. Денежные потоки от текущей деятельности.
По статье «Поступления всего» за отчетный период произошло уменьшение на сумму -87756 тыс. рублей. Это связано с уменьшением сумм денежных поступлений по статьям  поступления от продажи продукции, работ, услуг на -99371 тыс.руб. При этом по статье «Платежи всего» за отчетный период также произошло уменьшение на сумму -91213 тыс. рублей. Это связано с уменьшением сумм платежей предприятия своим поставщикам и подрядчикам на -13163 тыс.руб., платежей, связанных с оплатой труда работников на -444 р., расчетами предприятия с налоговыми органами по своим налоговым обязательствам на -7426 тыс.руб.и по прочим платежам на -70180 тыс.руб.
3. Денежные потоки от инвестиционных операций.
Поступления денежных средств от инвестиционных операций в отчетном периоде увеличились на +276552 тыс. рублей. Это произошло за счет увеличения притока денежных средств от продажи внеоборотных активов на +1328 тыс.руб.,от возврата предоставленных займов,от продажи долговых бумаг на +98885,от дивидентов на +22322,а так же от прочих поступлений на +154067 тыс.руб.
4. Денежные потоки от финансовых операций.
Поступления денежных средств от финансовых операций в течение отчетного периода увеличились на + 5193 тыс. рублей. Это связано с получением кредитов и займов организацией в отчетном периоде.
При этом платежи предприятия, связанные с финансовыми операциями в течение отчетного периода увеличились на + 5047 тыс. рублей. Это связано с  с погашением долговых ценных бумаг и возвратом полученных кредитов и займов.

Сальдо денежных потоков за отчетный период увеличилось на +4062 тыс. рублей. При этом остаток денежных средств и денежных эквивалентов на конец отчетного периода увеличился на +3614 тыс. рублей и составляет 6318 тыс. рублей.

Заключение
В данной курсовой работе был проведен анализ финансового состояния ОАО "Век" за 2012 и 2013 годы. Цель работы заключалась в том, чтобы на основе документов бухгалтерской отчетности рассмотреть финансовое состояние предприятия.
Величина собственного капила с начала года увеличилась .Это произошло за счет увеличения «Нераспределенной прибыли».Это свидетельствует о повышении независимости предприятия. кредиторская задолженность уменьшилась .Это может говорить о более жесткой кредитной политике поставщиков,так  и о досрочном выполнении компанией своих платежных обязательств.

Также тревожным моментом является рост дебиторской задолженности и превышение ее над величиной денежных средств, что может привести к неплатежеспособности. Сюда же можно отнести и превышение дебиторской задолженности над кредиторской. Это свидетельствует о том, что предприятие предоставляет отсрочку своим покупателям, тем самым пренебрегая платежами по своим обязательствам. Следовательно, из-за нехватки средств для расчетов, организация вынуждена занимать еще больше платных средств.
Ликвидность баланса предприятия недостаточна..У организации недостаточно для покрытия наиболее срочных обязательств абсолютно и наиболее ликвидных активов,ожидаемые поступления от дебиторов меньше величины полученных краткосрочных кредитов и займов,в будущем при своевременном поступлении денежных средств от продаж и платежей организация может быть платежеспособной  на период,равный средней продолжительности одного оборота.
Уорганизации ОАО «Век» нормальное финансовое состояние.,характеризуется обеспечением запасов и затрат собственными оборотными средствами и долгосрочными заемными источниками.
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